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Ennio César Fantacini - Presidente ACE
E-mail: presidente@acebatatais.com.br

m fevereiro, juntamente com a Co-
Emisséo de Campanhas e Eventos
da ACE, criamos um formato dife-
renciado para premiarmos nossos clientes,
nossos colaboradores e que o proprietario
também fosse beneficiado quando da sua
participagdo. O langamento foi um suces-
so. Langamos a Campanha denominada
Batatais Pé Quente. Em breve nossos co-
laboradores irdo aos seus estabelecimen-
tos passar todas as informagdes. Na nossa
segunda reunido da diretoria, também re-
alizada em fevereiro, foram definidas algu-
mas acdes que realizaremos ao longo do
primeiro semestre. Muitos cursos, debates,
café da manha nas empresas, palestras com
temas atuais que impactam diretamente
em nossas empresas, dentre outras agdes

foram discutidas e aprovadas pela direto-
ria. Figuem de olho nos comunicados, no
nosso site, nas nossas redes sociais € no
Jornal Empreenda para que vocé ndo perca
nenhum desses eventos. Nessa reunido, ja
tivemos associado que ndo faz parte da di-
retoria, participando e colaborando com as
acoes que a ACE pretendo promover. Fica
o convite a todos associados para partici-
parem das nossas reunides, que se realizam
nas 32. ter¢a-feira de todos os méses, caso
ndo haja nenhum impedimento. Mas é sé
entrarem em contato com a ACE e saberdo
se houve ou ndo mudanca na data. Com
isso tenho certeza que tornaremos uma
ACE cada vez mais forte.

Associado, VOCE é o sucesso desta ACE,
participe!

COMUNICADOS

MARCO: até o dia 13/03/202
Inscri¢Bes Limitadas.

05/03/2020 — quinta-feira Valor da Inscrigdo: RS 80,00

Palestra: “Quando seu Sonho \vira
Sucesso” Curso Super MEI - Sebrae
Palestrante:  AnaToledo  (psicanalista, Data: 23 a 26/03

Horario: 19h as 22h

Inscrigdes: Presencial até o dia 13/03/2020
Local das Inscricdes: Sebrae Aqui — ACE
Batatais

Local do Curso: Saldo de Eventos “Alcides
Milan” — ACE Batatais

Inscri¢cdes Limitadas: 20 a 30 participantes
Taxa de Inscrigdo: Gratuita

hiponoterapeuta, escritorae comunicdloga,
com extensdo em neuropsicologia pela
PUC-SP, co-criadora do método “O ciclo de
Terapia Noética”)

Promocao: Conselho da Mulher
Empreendedora da ACE Batatais (CME)
Horario: 19h30

Local: Saldo de Eventos “Alcides Milan” —
ACE Batatais

Publico Alvo: Empresarias de Batatais ABRIL:
Missao Vocacional SEBRAE

Hair Brasil - Feira Internacional de Beleza,
Cabelos e Estética

Local do Evento: Expo Center Norte —Sao Paulo
Data da Miss3o a ser confirmada: 23/03
Inscricdes no Sebrae Aqui — ACE Batatais,

Rodada de Negdcios Sebrae

Data: 07/04/2020 — Terga-Feira

Horario: 18h30 as 22h

Publico Alvo: Empresas que queiram
divulgar seus produtos e servigos
Inscrigdes: até o dia 20/03/2020

HORARIO DE FUNCIONAMENTO DA ACE
Segunda a Sexta-Feira: das 09h as 18h
Sébados: das 09h as 13h
Domingos e Feriados: Fechado

HORARIO DE FUNCIONAMENTO DO SEBRAE AQUI
Segunda a Sexta-Feira: das 09h as 17h
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ACE lancga promocao Batatais Pé Quente
com R$ 42 mil em prémios

om o objetivo de fo-

mentar e movimen-

tar o comércio local,
a ACE Batatais, por intermé-
dio da Comissdao de Campa-
nhas e Eventos, langou no dia
20 de fevereiro, quinta-feira,
as 19h, a promogdo “Bata-
tais Pé Quente”, que traz um
modelo inovador e apresenta
varias novidades tanto para
as empresas quanto para os
consumidores e vendedores.
O evento foi realizado no Au-
ditério Alcides Milan, sede da
ACE Batatais.

A promogao tera inicio no
més de abril se estendendo
até o més de dezembro des-
te ano. Serdo oito sorteios

na ultima segunda-feira dos
meses de abril a novembro, e
no més de dezembro aconte-
cerdo trés sorteios, que serao
realizados nos dias 14, 21 e
28. O sistema de premiagao
serd em vales compras no
valor de RS 250, RS 500 e
RS 1.000. O total de prémios
dos vales compras sera de RS
42.100,00.

Além dos prémios ofere-
cidos pela promogdo “Bata-
tais Pé Quente”, as empresas
aderentes poderdo participar
de forma facultativa com pré-
mios extras em vale compras
de RS 50, RS 100, RS 150 ou
outro valor. “Opcionalmen-
te a empresa podera fazer o

sorteio no préprio estabele-
cimento aos seus clientes ou
na ACE para todos os con-
sumidores participantes da
promogdo”, comenta Jesus
H. Montoanelli, integrante
da Comissdo de Campanhas
e Eventos.

Nos meses de abril, julho,
setembro e novembro o pré-
mio em vales compras sera de
RS 2.400,00 em cada um dos
meses. Nas datas comemo-
rativas os prémios em vales
compras serao maiores que
nos demais meses, no més
de maio em comemoragao
ao Dia das Maes a premiagao
total serd de RS 6.400,00 no
Dia dos Namorados, Dia dos

Pais, Dia das Crian-
¢as a premiacdo
em cada um dos
meses sera de RS
3.500,00 e em de-
zembro em come-
moracdo ao Natal
o prémio em vale
compras no valor
de RS 15.600,00.
A promocdo
Batatais Pé Quen-
te traz ainda como
novidade a pre-
mia¢do para o0s
vendedores  das
empresas  parti-
cipantes. Aten-
dendo a uma rei-
vindicacao dos
vendedores  das
empresas participantes, a
Comissdao de Campanhas e
Eventos da ACE estard pre-
miando 93 vendedores com
vales compras de RS 50 e RS
100. “O cupom do consumi-
dor sorteado premiard tam-
bém o vendedor”, destaca o
presidente da Comissdo, Emi-
lio Donizeti Simari.

As 50 primeiras empresas
participantes da promogao
“Batatais Pé Quente” serdao
beneficiadas com um video
institucional de 30 segundos,
disponibilizado no formato
Full HD e SD, permitindo a di-
vulgacdo pela empresa na TV
e em midias sociais, além dis-
so, o audio do video podera

ser utilizado para divulgacao
em radios e outras midias.
Outro beneficio as 50 primei-
ras empresas que aderirem a
promocgao sera um convite do
Baile Show que sera realizado
no dia 8 de agosto, sabado,
véspera do Dia dos Pais.

As empresas que parti-
ciparem dos nove meses da
promocdo Batatais Pé Quen-
te, receberdao 4.500 cupons
personalizados com o nome
da empresa, desde que facam
a adesdo até o dia 16 de mar-
€O, € para as empresas que
aderirem ao prémio facul-
tativo, sera concedido mais
500 cupons. As empresas que
necessitarem de mais cupons
o milheiro serd comerciali-
zados a RS 25,00. Segundo o
presidente da ACE, Ennio Ce-
sar Fantacini, o modelo apre-
sentado permite a igualdade
de pregos entre a pequena e
grande empresa, evitando a
desigualdade entre os parti-
cipantes.

A promocdo Batatais Pé
Quente estd sendo comercia-
lizada para as empresas as-
sociadas da ACE Batatais por
RS 999,99 e serd dividida em
10 parcelas de RS 99,99 cada,
com vencimento no dia 10 de
cada més. As empresas que
ainda ndo sdo socias da ACE
o valor de participa¢do serd
de RS 1.500,00. A adesdo
pelas empresas poderdo ser

efetuadas a qualquer periodo
da promocgdo, com pregos di-
ferenciados em conformida-
de com o valor de prémios a
serem sorteados a partir da
adesdo.

Aos consumidores que
adquirem produtos ou ser-
vigos nas empresas partici-
pantes da promocgao Batatais
Pé Quente, tera direito a um
cupom a cada RS 50 em com-
pras que deve ser preenchido
e depositado na urna existen-
te na empresa participante
ou diretamente na sede da
ACE Batatais. Os sorteios
acontecerdo as 16 horas na
sede social da ACE nas datas
indicadas nesta reportagem.

Os cupons depositados
pelos consumidores serdo
cumulativos trimestralmen-
te, de abril a junho, de agosto
a setembro e de outubro a
dezembro. Ao encerramento
de cada trimestre os cupons
serdo descartados e iniciados
novos periodos de coleta.

SERVICOS:

Mais informacdes pelo te-
lefone 3761-3700, na sede so-
cial da ACE Batatais localizada
na Praca Doutor José Arantes
Junqueira, no 90, de segunda a
sexta-feira, das 9h as 18h. Soli-
cite uma visita de nossa equipe
comercial pelos telefones (16)
99969-4430 com Sueli ou (16)
99969-8186 com William.

ACE Batatais realiza reuniao de orientagoes sobre a Licitacao
dos 72 lotes do Distrito Industrial Rudolf Kamensek

o dia 17 de feve-
reiro, com inicio as
18h30, no Saldo de

Eventos Alcides Milan, a ACE
Batatais realizou uma reunido
com empresarios que preten-
dem participar do processo
de licitagdo promovido pela
Prefeitura Municipal de Bata-
tais, para a venda de 72 lotes
do Distrito Industrial Rudolf
Kamensek.

A idéia surgiu de uma
sugestdo do Diretor de Re-
lagOes Institucionais da ACE,
Paulo Sérgio Borges de Car-
valho que juntamente com
outros diretores participaram
de uma reunido promovida
pela Prefeitura, realizada no
Teatro Municipal no dia 7 de
fevereiro.

Segundo Paulo Borges,
foram observadas varias di-
ficuldades de entendimento
por muitos empresarios par-
ticipantes da reunido. Ime-
diatamente ele procurou o
presidente Ennio Cesar Fan-
tacini, que autorizou e colo-
cou a ACE a disposi¢ao dos
empresarios.

Visando permitir o enten-
dimento dos empresarios,
foi elaborado um tutorial de

orientagcdo, foram criados
modelos de declaragdes e de
proposta, e desenvolvido o
material visual para as expla-
nagdes apresentadas no dia
pelo Dr. Alexandre Toledo,
Diretor de Assuntos Juridicos,
e Paulo Borges, Diretor de As-
suntos Institucionais.

A reunido com os empre-
sarios aconteceu das 18h45
as 20h30, do dia 17, com a
participagdo de 90 pessoas
que representaram mais de
50 empresas. Na oportuni-
dade foram apresentadas as
orientagdes sobre como as
empresas devem se prepa-
rar para tirar as certidoes, os
documentos que devem ser
apresentados, a elaboragao
da proposta e os cuidados
que os empresarios devem
ter para evitar a desclassifica-
¢do da empresa no processo
licitatdrio.

Na oportunidade foram
levantadas vdrias duvidas
quanto a interpretagdo do
Edital 01/2020 e das legisla-
¢Oes, gerando um oficio que
foi encaminhado a Comissdo
Permanente de Licitagdo da
Prefeitura de Batatais, no dia
19/02. Um dos pontos que

causou muita discussdo foi
quanto ao grau de risco am-
biental das empresas, fator
que proibe a participacdo
das empresas do grau 14 e I5,
além da autorizagdo da parti-
cipacdo de empresas presta-
doras de servicos.

No documento encami-
nhado a Comissdo de Licita-
cdo, foi registrado divergén-
cias de informacdo do Edital
01/2020, com medidas di-
ferentes dos lotes dos itens

02, 70 e 71, questionamento
sobre a comprovacgdo de em-
pregos diretos dos “tercei-
ros” tendo em vista que a Lei
Federal 13.467 permitiu a ter-
ceirizacdo das atividades-fim,
os colaboradores terceiriza-
dos ou prestadores de ser-
vicos; quais os documentos
exigidos para a comprovacgao
do grau de risco ambiental;
solicitado copia da licenca de
instalagcdo do distrito indus-
trial visando a comprovacdo

dos graus de risco ambiental
que podem ser instaladas; a
possibilidade de empresas
classificadas no grau de risco
14 e 15, que tenham CNAEs
secunddrios venham poder
participar para instalacdo de
atividades secundarias, bem
como se existe determina-
¢Oes de quais CNAEs podem
ou ndo podem participar da
licitacdo; e orientagGes sobre
a participacdo de empresas
em forma de condominio ou

consércio. Ao encerramento
os diretores colocaram a ACE
a disposicdo dos associados e
demais empresas participan-
tes, visando o bom andamen-
to do processo licitatorio.

A licitagdo acontecera no
proximo dia 9 de margo, se-
gunda-feira, sendo que docu-
mentos devem ser protoco-
lados até as 8h30 do mesmo
dia na Prefeitura Municipal
de Batatais. As empresas in-
teressadas em participar de-
vem retirar o edital no site
da Prefeitura no seguinte
endereco eletronico www.
batatais.sp.gov/licitacao/li-
citacoes.phd ou no setor de
compras da prefeitura.

Podem participar em-
presas que nao tenham sido
declaradas inidéneas por
orgdos publicos, empresas
com grau de risco ambiental
11 sem risco ambiental, 12 ris-
co ambiental leve, e 13 risco
ambiental moderado, e em-
presas prestadoras de servi-
¢os. Os documentos exigidos
constam no Edital 01/2020 e
o valor minimo ofertado é de
RS 100 o metro quadrado.

Luiz Carlos Figueiredo
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Micro Empreendedores Individuais devem ficar atentos
a declara¢ao anual de faturamento

O prazo legal para a entrega do documento segue até 31 de maio, sem a possibilidade de prorrogag¢do

odo Micro Empre-
endedor Individual
(MEI), independen-

te do setor em que atua, deve
fazer sua declaracdo anual até
o dia 31 de maio para evitar
multas. Para auxiliar o gran-
de numero de MEIs de Ba-
tatais, a ACE Batatais possui
uma unidade do Sebrae Aqui,
onde os empresarios podem
tirar suas duvidas de como e

Quem é

Receita Federal di-
vulgou as novas re-
gras para a decla-

racdo do Imposto de Renda
Pessoa Fisica em 2020. O do-
cumento devera ser entregue
entre os dias 2 de margo e 30
de abril de 2020. Quem per-
der o prazo precisara pagar
uma multa de 1% do imposto
devido por més de atraso até
o limite de 20% do valor, com
pagamento minimo de RS
165,74. Para evitar o prejuizo,
confira se vocé estd obrigado
a fazer a declaragdo. Veja as
situacdGes em que isso ocorre:

Quem recebeu rendi-
mentos tributaveis superio-
res a RS 28.559,70

Qualquer pessoa que tiver
recebido, ao longo de todo o
ano de 2019, renda tributa-
vel de mais de RS 28.559,70
precisa fazer a declaragdo de
imposto de renda. Salario, por
exemplo, é um rendimento tri-

quando fazer

sua Declaragdo

Anual  Simpli-

ficada do MEI
(DASN-Simei).

O Sebrae Aqui

Batatais atende

das 9h as 12h30 e das 14h as
17h, de segunda a sexta-feira.
Os Micro Empreendedo-
res Individuais (MEI) de Ba-
tatais devem ficar atentos
a declaracdo anual de fatu-
ramento, que é obrigatdria
para manter os beneficios da
formalizagdo. Dessa forma,
quem se formalizou entre
2009 e 2019 deve apresentar
a Receita Federal, a Declara-

butavel, assim como horas ex-
tras e 139 salario, entre outros.
Valores recebidos do INSS tam-
bém sdo tributaveis. Ou seja,
aposentados também ficam
obrigados a fazer a declaracdo
doimposto de renda, caso seus
rendimentos, somados, sejam
superiores a RS 28.559,70.

Quem recebeu rendi-
mentos isentos, ndo tributa-
veis ou tributaveis exclusiva-
mente na fonte superiores a
RS 40 mil

Se o contribuinte recebeu
rendimentos isentos, ndo
tributaveis ou tributados ex-
clusivamente na fonte que,
somados, resultem em valor
superior a RS 40 mil, ele tam-
bém é obrigado a fazer a de-
claracdo de imposto de ren-
da. Entre os rendimentos nao
tributaveis estdo dividendos,
alguns tipos de indenizacdo
(como por acidente de traba-
lho, por rescisdo de contrato

¢do Anual do Simples Nacio-
nal (DASN-Simei)

A consultora do Sebrae
Aqui Batatais, Andrea Oli-
veira estd a disposicdo para
esclarecer duvidas para que
todos os MEIs de Batatais
facam a declaragdo anual de
rendimentos. O prazo legal
para a entrega do documento
segue até 31 de maio, sem a
possibilidade de prorroga-
¢do. A DASN-Simei é obrigato-
ria para que o MElI mantenha
os beneficios da formalizagdo,
tais como: a cobertura da Pre-
vidéncia Social, aposentadoria
e auxilios para ele e sua familia.

O empreendedor que nao

apresentar a declaragdo no
prazo pagara uma multa e
ndo poderd emitir os boletos
mensais deste ano referentes
ao pagamento do INSS, ISS e
ICMS. Na declaragdo, o MEI
deve apresentar um relatério
com o valor do faturamento
da empresa, a receita bruta,
registrada até dezembro de
2019, além de informar se
teve funcionario registrado.
Os escritérios contdbeis
que tém o beneficio da tri-
butagdo pelo Simples Nacio-
nal também poderdo fazer o
atendimento ao empreende-
dor. Os empreendedores que
se formalizaram em 2018 e

IMPOSTO DE RENDA 2020:
obrigado a declarar? Quem perder o prazo de

envio precisard pagar multa

de trabalho e FGTS), heranca
e doacgdes recebidas. Os ren-
dimentos tributdveis exclu-
sivamente na fonte sdo, por
exemplo, os valores recebi-
dos em concursos e sorteios,
prémios em dinheiro ou ga-
nhos na loteria, além de juros
sobre capital préprio.

Quem tem bens de valor
superior a R$ 300 mil

Quem tem bens ou direi-
tos cujo valor, somado, su-
pere RS 300 mil precisa fazer
a declaragdo de IR. Sdo con-
siderados bens ou direitos:
imoveis, carros, antiguidades,
obras de arte, joias e valores
em conta corrente, entre ou-
tros. Vale lembrar que o valor
do bem, para fins de imposto
de renda, é sempre o mesmo
de aquisicdo. Ou seja, se vocé
comprou um imdvel de RS
300 mil ha cinco anos, o valor
declarado deve sempre ser
de RS 300 mil, mesmo que o

valor de mercado atualmente
seja de RS 400 mil.

Mas atengdo: se vocé se
enquadra apenas nessa hi-
potese de obrigatoriedade, é
casado e os bens comuns fo-
rem declarados pelo conjuge,
vocé ndo precisa apresentar
a declaracdo de IR, a ndo ser
que tenha bens individuais
com valor superior a RS 300
mil. Quer um exemplo? Um
casal tem um imével de RS
500 mil em conjunto, e ape-
nas a mulher declara o impos-
to de renda. Se o homem ndo
tiver outros bens sé em seu
nome e ndo se enquadrar nas
demais hipoteses de obriga-
toriedade, ele ndo precisara
prestar contas ao fisco.

Ganho de capital

Quem teve, em qualquer
més de 2019, algum ganho de
capital na venda de bens ou
direitos sujeitos ao pagamen-
to de imposto de renda tera

fardo pela primeira vez a de-
claracdo tém a garantia da
gratuidade junto aos escrito-
rios contdbeis que estdo ins-
critos no Simples Nacional.
No Portal do Empreen-
dedor é possivel encontrar a
listagem dos escritorios con-
tdbeis que atendem gratui-
tamente os micro empreen-
dedores. O MEI deve atentar
para ndo confundir a DASN-
-Simei com a Declaragdo Anu-
al do Imposto de Renda da
Pessoa Fisica, que deve ser
entregue até o final de abril.
Prazos e objetivos das duas
declaragGes sdo distintos. O
MEI é isento de entregar a De-

claragdo de Imposto de Renda
de Pessoa Juridica (IRPJ).

SERVICO

O Sebrae Aqui de Batatais
oferece todo tipo de orienta-
¢do para MEls, micro e peque-
nos empresarios. A unidade
esta localizada a Praca Doutor
José Arantes Junqueira n.2 90,
Centro, em anexo a area ad-
ministrativa da ACE Batatais, o
expediente é das 9h as 12h30
e das 14h as 17h, de segunda a
sexta-feira. O telefone de con-
tato é o (16) 3761-3700. O en-
dereco eletrénico do Portal do
Empreendedor é o www.por-
taldoempreendedor.gov.br .

de fazer a declaracgéo.
E o caso, por exem-
plo, de quem vendeu
um apartamento ou
realizou operagdes na
bolsa de valores, bol-
sa de mercadorias ou
de futuros.

Quem optou pela
venda de imoveis com

isencdo de IR

Quando uma pessoa ven-
de um imdvel residencial e
usa o lucro dessa operagao
para adquirir outro imével re-
sidencial no Brasil num prazo
de 180 dias, ela fica isenta de
pagar IR sobre o ganho de ca-
pital. Nesse caso, contudo, o
contribuinte tera de apresen-
tar a declaragdo. Aisencdo de
IR, no entanto, so vale caso o
imével vendido seja o Unico
do contribuinte.

Atividade rural

Quem obteve receita bru-
ta superior a RS 142.798,50

em atividade rural ao longo
de 2019 precisa declarar os
valores recebidos. Outra hi-
potese de obrigatoriedade é
para quem quer compensar
prejuizos de outros anos. Se
o contribuinte teve perdas
na atividade rural de RS 1 mi-
Ihdo em 2018, por exemplo,
e lucro de RS 1 milhdo em
2019, ele podera usar o pre-
juizo para compensar o lucro
de 2019. Porém, para fazer
isso é necessario ter registra-
do as perdas anteriormente.
Fonte: Epoca Negdcios

Departamento de Gestao Ambiental alerta lojas sobre

o inicio do més de
janeiro desse ano,
a ACE Batatais re-

cebeu um oficio do Departa-
mento Municipal de Planeja-
mento e Gestdo Ambiental,
assinado pelo diretor da pasta,
Felipe José Sasso, solicitando
que seja destacado aos asso-
ciados, principalmente aos lo-
jistas, sobre a utilizagdo de pa-
péis picados, geralmente em
tiras, em campanhas promo-
cionais, que ficam espalhados
nos pisos dos estabelecimen-
tos, alertando que a pratica é
proibida pela Lei Municipal n.2
2.899/2007, do Cddigo de Pos-
turas do Municipio.

a proibicao da “Lei do Papel Picado”

O documento foi enca-
minhado a ACE no dia 6 de
janeiro, inicialmente, cumpri-
mentando o presidente Ennio
Cesar Fantacini pela eleicao
para o biénio 2020/ 2021. Em
seguida, entra no tema do pa-
pel picado, dizendo aprovei-
tar o ensejo da nova gestdo
para solicitar assisténcia da
ACE no sentido de destacar
aos associados sobre a pra-
tica utilizada comumente no
comércio, a utilizagao de pa-
péis picados no piso das lojas.

“Desconhece-se a origem
de uso desta pratica. Entretan-
to, 0 que se sabe e se observa
é que a utilizagdo de papel pi-

cado em nada colabora para o
meio ambiente, inclusive para
a higiene dos estabelecimen-
tos, uma vez que o caminhar
dos clientes sobre os papéis

produzem particulas
ainda menores, o que
dificulta a limpeza”,
afirma o texto.

Ainda de acordo
com o oficio, se tratan-
do da area ambiental,
o papel picado sai do
estabelecimento, seja
pela agdo do vento ou
pelo entra e sai dos
clientes, e acaba indo
parar no passeio publi-
co, na rua e, em geral,

nas galerias de agua pluvial.
Quando ndo contribuem para
0 seu entupimento, sdo dire-
cionados até o cérrego, levan-
do até seis meses para serem

degradados na natureza. O
tempo é em média de qua-
trocentos anos caso existam
plasticos no meio dos papéis.

“Vale lembrar que a pra-
tica é proibida pela Lei Muni-
cipal n.2 2.899/ 2007 (Cddigo
de Posturas) e alteragGes:
Art. 26 E proibido utilizar pa-
péis picados ou similares para
promogdes comerciais, quer
na area interna ou externa
dos estabelecimentos comer-
ciais, sob a pena de aplicagao
de multas e demais sangdes
cabiveis”, ressalta o docu-
mento enviado a ACE.

“A ACE Batatais, em res-
peito a solicitagdo do Depar-

tamento Municipal de Plane-
jamento e Gestdao Ambiental,
ligado @ Secretaria Municipal
de Meio Ambiente, pede aos
associados que evitem a pra-
tica do papel picado em seus
estabelecimentos, atenden-
do também a Lei Municipal.
Estamos sempre a disposi¢ao
para maiores esclarecimentos
seja qual for o assunto que en-
volva a classe empresarial e a
preservagao do meio ambien-
te, em todos os seus ambitos
é uma missao coletiva. Desde
ja agradego a compreensdo de
todos sobre esse assunto”, Co-
mentou o presidente da ACE,
Ennio Cesar Fantacini.
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Diretoria e Conselho da ACE realizam a
22 reuniao ordinaria de 2020

Diretoria Executi-
va e Conselhos da
ACE Batatais es-

tiveram reunidos no dia 18
de fevereiro, entre as 19h30
e 23h, no Saldo de Eventos
Alcides Milan para tratar de
diversos assuntos da gestao
e agOes voltadas aos inte-
resses de seus associados.
A reunido contou com a par-
ticipagdo de 25 diretores e
conselheiros.

Sob o comando do presi-
dente Ennio Cesar Fantacini,
inicialmente foi feito o comu-
nicado das a¢bes que estdo
sendo tomadas e atividades
a serem realizadas. Entre os
assuntos destaca-se a reali-
zagdo do curso Especializagao
em Lean, que sera realizado
pelo IMAM — Instituto de Mo-
vimentag¢ao e Armazenagem
de Materiais, uma iniciativa
do vice presidente da indus-
tria Paulo Augusto Nascimen-
to Neto, que serd iniciado no
dia 10 de margo e contara
com 25 participantes.

Foi apresentado também
a enquete sobre o ciclo de pa-
lestras a serem efetuadas até
o més de julho, tendo como
temas a Lei Geral de Protecdo
de Dados (LGPD), o Reforma
Trabalhista, Planejamento
Previdencidrio para Empre-
sarios, Propostas da Reforma

Tributaria, e Cenarios Econo-
micos. As datas serdo defini-
das em conformidade com a
disponibilidade dos técnicos
convidados, com programa-
¢do de pelo menos uma pa-
lestra mensal.

O assunto da pauta que
causou bastante debate foi
sobre o Edital de Licitagao
01/2020 da Prefeitura Muni-
cipal de Batatais para a venda
de 72 lotes no Distrito Indus-
trial Rudolf Kamensek, princi-
palmente nos temas sobre o
grau de risco das empresas
que podem instalar no local,
e sobre a autorizagdo da ins-
talagdo de empresas de pres-
tacdo de servigos, que abre
um amplo leque e ndo estd
definida no edital.

Foi divulgado sobre os
proximos eventos promovi-
dos pela ACE e seus parceiros,
como o evento promovido
pelo CME Conselho da Mu-
Iher Empreendedora da ACE,
a ser realizado no dia 05 de
margo em comemoragdo ao
Dia Internacional da Mulher,
destinado  exclusivamente
as empresarias de Batatais,
sobre a missdo empresarial
para a Hair Brasil — feira in-
ternacional de beleza, cabe-
los e estética que saira no dia
22/03 em parceria com o Se-
brae e a rodada de negdcios

que acontecera no dia 7 de
abril.

Foi divulgado também
que a ACE esta apoiando a
campanha de doacdo de leite
para o Hospital do Amor de
Barretos e conclamado aos
empresarios para efetuarem
doacdo para esta campanha.
Apresentado também que a
ACE esta promovendo a cam-
panha “Tampinhas do Amor”
que tem a finalidade de re-
colher as tampinhas plasticas
para serem doadas ao Hospi-
tal do Amor, possibilitando a
troca por cadeiras de rodas.

IMAM realizara curso
de Especializacao em

Lean na ACE

iante de uma su-
gestdo do vice-pre-
sidente da Indus-

tria da ACE, Paulo Augusto
Nascimento Neto, o IMAM
— Instituto de Movimentagao
e Armazenagem de Materiais,
ira realizar a partir do més de
margo, o curso de Especiali-
zacdo em Lean, tendo como
objetivo que os participan-
tes entendam a esséncia da
filosofia Lean, sua origem e
evolugao, permitindo que os

participantes conhegam as
principais ferramentas e tor-
nem possivel sua implemen-
tagdo nas suas empresas.

O curso tera 25 partici-
pantes, das empresas Moveis
Lazzarini, Centagro, Tangard
Alimentos, Carlinox, Rodo-
naves, Modelagdo Batatais,
J. Inox, Armazens Gerais Ba-
tatais, Usinox, e Laffite Ne-
gocios. Serdao 10 mddulos,
sendo um por més, com 0s
seguintes temas — introdugao

a filosofia Lean
/ valor agre-
gado x per-
das, dinamica
(células, takt-
-time, balan-
ceamento
de fluxo e de
carga), VSM -
Volue Stream
Mapping (ma-
peamento de
Fluxo de Va-
lor), 55, MPT
— Manuengao
Produtiva To-
tal / Trabalho
Padronizado,
Setup Rapido
— SMED / Kaizem, Qualida-
de na fonte/ Jidoka, Kanban,
Hoshin Kanri / A3, Aborda-
gem com pessoas / Metodo-
logia de implementagdo.

As aulas serdo realizadas
das 18h30 as 22h30 na sede
da ACE Batatais, ou outros
locais definidos pela ACE, em
conformidade com a disponi-
bilidade do saldo de eventos
da entidade. A primeira aula
serd no dia 10 de margo, ter-
ca-feira.

Foi comunicado também
que a ACE estara promoven-
do a missdo empresarial para
a Feimec — Feira Internacional
de Maquinas e Equipamentos
a ser realizada entre os dias
05 e 09 de maio, evento di-
recionado para o segmento
metal mecanico.

A Comissdo de Campa-
nhas e Eventos apresentou a
Promocdo Batatais Pé Quen-
te, veja matéria nesta edicéo,
sendo considerada uma cam-
panha inovadora em relagao
aos modelos apresentados
nos anos anteriores, e em

toda a regido.

Foi colocado em discus-
sdo e votacdo a possibili-
dade da ACE promover um
debate com a participacao
dos técnicos da Prefeitura e
especialistas da cidade sobre
a proposta de alteragao do
Plano Diretor do Municipio,
apresentado pela Prefeitura
ao Legislativo. O assunto foi
aprovado e sera feito o convi-
te aos técnicos e especialistas
e efetuado o convite aos as-
sociados.

Amplamente debatidos
todos os assuntos, o presi-

dente encerrou a reunido as
23h, informando que se ne-
cessdrio efetuara reunides
extraordindrias para debater
assuntos especificos. Os as-
sociados podem participar
das reunides que acontecem
na terceira terca-feira de
cada més, podendo opinar
quando inscritos, porem ndo
terdo direito a voto.

O presidente Ennio apro-
veitou para solicitar aos dire-
tores e conselheiros que os
mesmos convidem 0s asso-
ciados para participarem das
reunioes da ACE.

PEIEX estd oferecendo

auxilio as empresas de
Batatais que querem
iniciar exportacoes

urante o més de
fevereiro, re-
presentantes da

PEIEX (Programa de Quali-
ficagdo para Exportagdo),
estiveram na ACE Batatais
atendendo empresarios

que tenham interesse em
iniciar a exportacdo de
produtos para outros pa-
ises. O programa é ofere-
cido pela Apex-Brasil para
que as empresas iniciem o
processo de exportagao de

forma planejada e segura.
Qualquer empresa do setor
industrial, que produz o seu
préprio produto, pode fa-
zer parte do PEIEX, ndo im-
portando o seu tamanho ou
faturamento.
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Empresas ja podem

para a Rodada de
Negocios

ACE/ Sebrae

4 estdo abertas as
J inscricdes para a Ro-
dada de Negdcios,
que esta agendado para o
dia 7 de abril, terca-feira, as
18h,30 no Saldo de Eventos
Alcides Milan, sede da ACE
Batatais. O evento aconte-
cerd em parceria com o Es-
critorio Regional do Sebrae
em Franca, com aproximada-
mente quatro horas de dura-
¢cdo e expectativa de partici-
pacdo de aproximadamente
50 empresas. As inscricdes
ja estdo abertas e podem ser
feitas até o dia 20 de margo.
“O formato desse evento
é muito dinamico e todas as
empresas participantes tém
a oportunidade de se apre-
sentarem. O empresario tem
um minuto e meio em cada
rodada para falar sobre a sua
respectiva empresa e o que
ela oferece, gerando opor-
tunidade de negdcio e ne-
tworking”, comentou o ge-
rente executivo, Luiz Carlos
Figueiredo.
Na Rodada de Negodcios
a area de servicos é repre-
sentada pelos segmentos de
informatica, contabilidade,
fotografia, bufé, eventos, lo-
cacdo de artigos para festas,
alimentacao, imobiliarias,
marmoraria, escola de idio-
mas, cabeleireiros, agéncias
de publicidade, consultoria,
construtora, consertos em
geral, artesanato, transpor-
te de residuos industriais,
marcas e patentes, clinica de
estética, fisioterapia, odon-
tologia, engenharia e advo-

cacia.

Do comércio e industria
podem participar empresas
de bolos e doces, padaria,
vestudrios, lingerie, produ-
tos agropecuarios e alimen-
ticios, maquinas, sorvete-
ria, agua mineral e filtros,
Oticas, calgados, confecgado,
fitas adesivas, perfumaria e
cosméticos, supermercado,
aparelhos auditivos, produ-
tos quimicos, farmacia, entre
outros.

“E uma excelente opor-
tunidade para todos os em-
presarios se conhecerem e
se integrarem sobre as ativi-
dades disponiveis no munici-
pio. Esse encontro viabiliza
a possibilidade de negdcios
fortalecendo a nossa eco-
nomia e facilitando o giro de
produtos e servigos”, ressal-
tou o presidente da ACE, En-
nio Cesar Fantacini.

A distribuicdo dos em-
presarios é feita por meio de
um software para que ndo
haja coincidéncia nas mesas,
empresarios se cruzando nas
mesas por mais de uma vez.
Os participantes recebem
um crachd com o mapa e a
sua localizagdo em cada ro-
dada.

SERVICO

Mais informagdes pelo
telefone 3761-3700 ou pes-
soalmente na sede da ACE
Batatais, localizada a Praga
Doutor José Arantes Jun-
queira, n.2 90, de segunda a
sexta-feira, das 9h as 18h, e
aos sabados das 9h as 13h.

Curso Super MEI Organize seu

fazer as inscrigoes Negacio estd com inscri¢oes abertas

Empresdrios que participarem do curso séo credenciados para o Programa Juro Zero, que
oferece financiamentos de até RS 20 mil

ACE Batatais e o
Sebrae Aqui es-
tdo promovendo o

primeiro Curso Super MEI de
2020, com o tema “Organize
seu Negdcio”. Microempreen-
dedores individuais ja podem
fazer inscrigdo diretamente na
sede da entidade, o prazo é
até o dia 13 de margo. As au-
las serdo realizadas no Saldo
de Eventos Alcides Milan, de
23 a 26 de margo, das 18h30
as 22h30. O curso é gratuito e
as vagas sao limitadas.

O Curso Organize seu
Negdcio é voltado para em-
presarios que ja estdo em
atividade e também para
aquela pessoa que pretende
se tornar empreendedora. A
carga horaria serd distribu-
ida em quatro dias de muita
informagdo da parte tedrica e
pratica, com nog¢des de como
administrar um negdcio de
forma organizada.

Os consultores do Sebrae
abordardo temas que promo-
vem o conhecimento sobre
0 que é empreendedorismo
através de vivéncias para
autoconhecimento do perfil
empreendedor e do conhe-

cimento de referéncias de
empresarios que souberam
praticar muito bem estes
comportamentos.

O curso Organize seu Ne-
gocio desmistifica os custos
e gastos de uma empresa e
ajuda o empresario a formar
de maneira correta o preco
de venda de produtos ou ser-
vigos. Também detalha o fun-
cionamento do fluxo de caixa,

sua estrutura e aplicabilida-
de, auxiliando o empresario
a tomar decisdes com mais
seguranca.

PROGRAMA JURO ZERO
Para quem ja é MEI, os
cursos do Super MEI d3o ain-
da a possibilidade do empre-
endedor conseguir crédito
de RS 1 mil a RS 20 mil para
investir em seu negécio, den-

tro do Programa Juro Zero
Empreendedor, desde que
ndo esteja com restrigcdes ca-
dastrais.

O valor do financiamento
pode ser destinado para com-
pra de produtos e servigos
pretendidos para o exercicio
das atividades do microem-
preendedor, tais como: equi-
pamentos, acessorios para
veiculos, veiculos utilitarios,
motocicletas, ciclomotores e
ferramentas para trabalho. O
prazo de pagamento do em-
préstimo é de até 36 meses,
com caréncia de até seis. Para
os empreendedores que pa-
garem em dia, o juro é zero.

SERVICO

As inscricdes para o Cur-
so Super MEI Organize seu
Negdcio ja estdo abertas e
podem ser feitas até o dia
13 de margo, diretamente na
ACE Batatais, na Praga Dou-
tor José Arantes Junqueira,
n.2 90, Centro, na agéncia Se-
brae Aqui Batatais, que esta
aberta das 9h as 17h30, de
segunda a sexta-feira. Mais
Informacgdes pelo 3761-3700
com Andrea Oliveira.

Inscricoes para a Hair Brasil
2020 vao até o dia 13 de marco

0 préximo dia 23
de margo, segun-
da-feira, a ACE

Batatais e o Sebrae Aqui rea-
lizam a Missdo Empresarial 4
Feira Internacional de Beleza,
Cabelo e Estética, a “Hair Bra-
sil 2020”, em Sao Paulo, no
Expo Center Norte. As inscri-
¢Oes vao até o dia 13 de mar-
¢o, com o investimento de RS
80 por pessoa. As vagas sao
limitadas.

Empresas e profissionais
de todos os setores compro-
varam que a Hair Brasil de-
senvolveu um novo conceito
em feiras especializadas e se
tornou o grande ponto de en-
contro do trade da beleza. O
evento une informacgdo, ges-
tdo, moda e negdcios num
formato Unico, que rapida-
mente se transformou em
referéncia para todo o setor,
no Brasil e na América Latina.

Cabeleireiros, esteti-
cistas, administradores de
salGes e clinicas de beleza
também elegeram a feira
como seu grande momen-
to de atualizagdo. Eventos
como o Hair Brasil Fashion
Show, os congressos, semi-
narios e workshops tornam
disponiveis no Brasil, infor-
macdes antes sé encontra-
das no exterior. Os profissio-
nais podem conhecer nestes
eventos o talento e o melhor
da técnica mundial. Podem
ver as novidades da indus-
tria e falar direto com seus
fornecedores, trocando ex-
periéncias e desenvolvendo
ideias.

Em parceria com o Sebrae
SP, a ACE Batatais disponibi-

liza essa oportunidade para
os empresarios do setor de
beleza, garantindo aos pro-
fissionais a chance de trazer o
que ha de mais moderno para
seus clientes.

SERVICO

A Missdo Empresarial
Hair Brasil, que acontecerd
em Sdo Paulo, no Pavilhdo
da Expo Center Norte, esta
agendada para o dia 23 de
marco, com saida da sede
da ACE Batatais as 4h30. As
reservas deverdo ser feitas
até o dia 13 de margo, com o
valor de RS 80 por pessoa. As
vagas sdo limitadas. Maiores
informacgGes pelo 3761.3700
ou pelo 99201-8700, com An-
drea Oliveira.
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Diretoria lanca programa

“ACE nas Empresas”

om o objetivo de

criar uma maior in-

tegracao da ACE Ba-
tatais com seus associados,
a partir do més de margo a
entidade estara promovendo
mensalmente um encontro
entre os diretores e seus as-
sociados denominado “ACE
nas Empresas”.

Os eventos serdo men-
sais, com agendamento pré-
vio entre a ACE Batatais e a
direcdo das empresas. Consta
da programacdo a realizacao
de um coffee break custeado

pela ACE, a partir das 7h30 e
em seguida a apresentacao
da empresa, produtos e ser-
vicos aos participantes do
encontro.

Além dos diretores da
ACE a empresa podera con-
vidar fornecedores e clien-
tes. O tempo de duracdo do
evento é de até uma hora,
excetuando-se casos onde ha
necessidade de mais tempo
para a apresentacdo e visita
na empresa.

O primeiro encontro esta
programado para ser reali-

zado na Incubadora de Em-
presas, situado no Distrito
Industrial Rudolf Kamensek,
oportunidade em que sera
apresentado o trabalho de-
senvolvido e a visita nas em-
presas instaladas nos galpdes
de incubagao.

Segundo o presidente En-
nio Cesar Fantacini, as visitas
visam estreitar as relagdes da
ACE com as empresas, per-
mitir a troca de experiéncias
e promover debates sobre a
atuacdo da entidade e seus
associados.

ACE promovera integracao
dos novos associados

diretoria da ACE
Batatais, empossa-
da em janeiro des-
te ano, tomou como decisdo
a implantacdo de reunides
de integracdao dos novos as-
sociados. Os eventos serdao
trimestrais e acontecerao nos
meses de abril, julho, outubro
e janeiro de cada ano. Além
dos novos associados a dire-
toria efetuard o convite aos
associados mais velhos, per-
mitindo a integracao entre os
associados e a entidade.
Segundo o presidente En-
nio Cesar Fantacini, os eventos
serdo realizados em formato
de “Café da Manh3d” tendo
como principal objetivo apre-
sentar os produtos e servigos

da ACE, permitir que todos co-
nhecam as dependéncias da
sede social e os colaboradores
da ACE Batatais.

Os encontros permitirdo
ainda o networking entre os
participantes, a divulgacao
das empresas, produtos e
servicos possibilitando o rela-
cionamento entre os associa-
dos, criando desta maneira
oportunidades de negdcios
entre os participantes das
empresas.

Segundo o presidente En-
nio Cesar Fantacini, além da
participacdo dos novos asso-
ciados o convite serad esten-
dido aos demais associados
de forma gradual, pois muitos
deles ndo conhecem a estru-

tura fisica da ACE ou mesmo
os produtos e servigos ofere-
cidos. Além disso, os encon-
tros permitirdo uma oportuni-
dade para ouvir os associados,
a andlise critica da direcdo
da ACE e o planejamento de
acdes da entidade.

Tanto a diretoria execu-
tiva quanto os conselhos da
ACE tem manifestado o inte-
resse em aproximar mais a
entidade com seus associa-
dos, desenvolver a cultura
associativa e praticar agdes
que atendam as necessidades
dos associados e consequen-
temente o desenvolvimento
econdmico de Batatais, co-
menta Ennio, presidente da
ACE.

Vocé conhece as vantagens
de ser um associado da ACE?

o entrar sécio da

ACE Batatais, o as-

sociado passa a ter
varias vantagens e desfrutar de
sua estrutura fisica e adminis-
trativa. Sdo mais de 40 anos de
historia em prol do desenvolvi-
mento associativismo empre-
sarial em Batatais com diverso
produtos e servigos. Conheca
algumas das vantagens em ser
sécio da ACE Batatais.

Boa Vista SCPC:

A ACE oferece a seus asso-
ciados os servigos de protecdo
ao crédito em parceria com a
Voa Vista SCPC, que possui a
maior e mais completa base
de dados eletrénicos de CPF
e CNPJ do pais, possibilitando
ao associado seguranga de
informagdes e melhor andlise
de credito, seja para pessoa
fisica ou juridica.

Orientagodes Juridicas:

Presta atendimento gra-
tuito de orientagdo juridica
visando contribuir com as re-
lagbes empresariais, buscan-
do formas de conscientizar e
prevenir problemas juridicos.

Email Marketing:

O associado tem direito
de forma gratuita, uma vez
por més, ao envio de email
marketing, para divulgar seus

produtos e servigos.

Banco de Curriculos:

Possui banco de curriculos
e efetua a divulgacdo de vagas
as empresas associadas.

Sebrae Aqui:

Presta atendimento aos
microempreendedores indivi-
duais (MEls) gratuitamente a
todos os interessados, e con-
sultorias, oficinas e cursos aos
empresarios e colaboradores
das empresas MEI, ME e EPP.

Saldo de Eventos:

Efetua o aluguel do sa-
ldo de eventos com precos
reduzidos aos associados, e
concessdo gratuita da taxa
de aluguel uma vez por més
aos associados, efetuando a
cobranga somente da taxa de
limpeza, quando do uso no
periodo diurno.

Plano de Saude Unimed:

Possui convenio com a
Unimed Batatais, oferecendo
planos de assisténcia médica
ambulatorial, ambulatorial/
hospitalar com obstetricia,
pronto atendimento, exames
laboratoriais e especializados
com precgos reduzidos aos as-
sociados da ACE.

Convénio Odontoldgico
Sao Francisco:

Com cobertura para tra-

tamento e cuidados preventi-
vos a saude bucal, da familia
dos empresarios, dos colabo-
radores e dependentes com
diversos profissionais creden-
ciados em Batatais, na regido
e em todo o Brasil.

Parceria com CIEE e ADE-
PAB

Possui parceria para con-
tratagdo de jovens aprendi-
zes e estagiarios.

Cejusc:

Convénio para servigos de
conciliagdo de conflitos entre
empresas e consumidores,
promovendo acordos entre
as partes, sem imposicdo de
uma decisao judicial.

Eventos e Campanhas:

A ACE realiza campanhas
promocionais para fomentar
o comercio local, e este ano
estard realizando a promocgéao
Batatais Pé Quente, com sor-
teios aos consumidores entre
os meses de abril a dezembro,
com prémios em vales com-
pras totalizando R$42.100,00.

Semana do Conhecimento:

Realizada no més de ou-
tubro tem como objetivo
promover o conhecimento e
reflexdes no ambito organi-
zacional, com a realizagdo de
palestras e debates.

O tal “direito a desconexao’’?

ivemos a época da novidade.
Os ultimos cinquenta anos sdo
proficuos em algo novo.

Se a novidade vier de uma tecnologia digital
baseada em internet, todo dia tem algo novo. E pra-
ticamente impossivel conhecer tudo de novo que
surge a cada dia e isso tem algumas consequéncias
importantes. Destaquem-se quatro aspectos.

O primeiro: o desenvolvimento e o baratea-
mento de smartphones, aplicativos e meios de
acesso universalizou o acesso aos meios digitais
e possibilitou novas formas de comunicagéo,
trabalho e consumo de modo tdo intenso e ino-
vador que podemos dizer que nao nos contenta-
mos em nos lambuzar no melado; simplesmente
mergulhamos nele, sem necessariamente medir
as consequéncias.

O segundo: a imbricacdo e dependéncia da
internet domina o cotidiano de tal forma que
nos da a impressdo de que os recursos existem
ha muito tempo. Ndo é bem assim: a internet foi
ligada no Brasil em 1995, a banda larga chegou
no inicio dos anos 2000, o Facebook foi criado
em 2004 e o Whatsapp em 2009.

O terceiro: a instantaneidade das comunica-
¢Oes, da aimpressdo de que tudo é urgente, que
tudo deve ser respondido imediatamente, que
estamos o tempo todo disponiveis. Ndo pode
ser assim. Nem tudo precisa ser imediato.

O quarto: as tecnologias digitais exigem,
em muitos aspectos, uma nova abordagem do
Direito. Nem tudo, porém. E que passamos a
usar os recursos digitais para atividades que
antes eram executadas em outros meios. Por
vezes, fica a impressdo de que se trata de coisa
nova, que precisa de regra nova e, pior, que ndo
precisa de regramento nenhum, ou seja, viva o
“salve-se quem puder” digital.

O agora dito “direito a desconexdo” é uma
das novas abordagens para questdes que ja
possuem disciplina juridica prépria. A expressdo
“desconexdo” tem ares de atualidade e novida-
de por remeter ao seu anténimo — a conexdo! —
que é o elemento essencial de integragdo entre
nos e a internet.

Porém, em matéria juridica, especialmente
de natureza trabalhista, a tal “desconexdo” esta
garantida pelo direito fundamental ao lazer,
previsto no art. 62 da Constitui¢do e a disciplina
juridica da duragdo do trabalho, que também
tem status de direito fundamental, especial-
mente nos inc. XllII, XIV, XV e XVII do art. 72 da
Constituicdo, além de extensdo regulamenta-
¢do na CLT e em outras leis e outras normas.

Alids, o didlogo entre os dispositivos consti-
tucionais citados é que constitui o nucleo juridi-
co fundamental do dito “direito a desconexao”.

Dias atras assisti gravagdo em video de uma
palestra ministrada pela advogada Thayssa Pra-
do, que afirmava que o grupo de Whattsapp da
empresa tem que ter hordrio “para abrir e para
fechar” e que as empresas estdo sendo conde-
nadas por enviar mensagens fora do horario de
trabalho, mesmo que sejam mensagens de brin-
cadeira, o que caracterizaria violagdo do “direi-
to a desconexdo”.

Nem tanto ao céu, nem tanto ao mar.

Me parece um exagero generalizar a ques-
tdo. No video acima mencionado, afirma-se que
um simples “meme” viola o “direito a descone-
xdo”, a considerar que qualquer comunicagdo
entre os empregadores e superiores hierarqui-
cos com os colaboradores fora do expediente,
ainda que seja para um divertimento — como
enviar um meme — ou um gesto de afeto — como
dar bom dia ou parabenizar pelo aniversario —
invadiria o descanso do empregado, apenas por
ter sido enviado ao grupo de empresa.

Fica a impressdo de que fazer o empregado
pensar na empresa ou no trabalho fora do expe-
diente equivale a estender a jornada de traba-
Iho. Repito: é um exagero.

Sobre enviar divertimentos o grupo da em-
presa, é preciso considerar o previsto no art. 42
da CLT: o tempo que o empregado adentrar ou
permanecer nas dependéncias da empresa para
atividades de lazer, ndo se considera tempo a
disposi¢cdo do empregado e, portanto, ndo inte-
gra o horario de trabalho. O grupo de Whatsapp
utilizado para os assuntos corporativos é exten-

Alexandre dos Santos Toledo
Diretor de Assuntos Juridicos da ACE Batatais

sdo das dependéncias da empresa. Por isso, en-
trar para ver um “meme”, ndo implica em trazer
o empregado para a jornada.

Porém, se o empregado for obrigado a con-
sultar o mesmo grupo de whatsapp para cum-
prir suas atribuicGes, a situagdo fica diferente.

A atengdo da empresa deve estar voltada por
ndo utilizar inadequadamente as ferramentas de
tecnologia de informagdo e comunicagdo para fa-
zer o colaborador trabalhar fora do expediente.

Se o empregador entra em contato com o
empregado fora do horario de trabalho solici-
tando qualquer providéncia relacionada ao con-
trato de trabalho, obviamente esta ampliando a
jornada. Neste caso, paga as horas extraordina-
rias correspondentes.

Se o colaborador fica em regime de sobreavi-
SO, ou seja, a disposicdo para atender o chamado
do empregador, tem direito ao adicional de so-
breaviso, que é de um tergo sobre o valor da hora
normal, pelo tempo em que estiver a disposicado,
mesmo sem fazer qualquer atividade.

Ha ainda as situagdes de teletrabalho que,
pela regra do inc. Il do art. 62 da CLT ndo se
sujeitam a controle de jornada e nem a paga-
mento de horas extras. E questdo polémica. Fa-
laremos dela noutra oportunidade. Mas, minha
modesta opinido é que, se o empregador tem
como controlar a jornada (por exemplo, por log
de acesso ao sistema da empresa), entdo po-
dem ser devidas horas extraordindrias.

Portanto, o fundamental é distinguir o que é
brincadeira daquilo que é trabalho.

Algumas sugestdes para auxiliar nas relagbes
de empresa e colaborador via midias sociais (Fa-
cebook, Whatsapp, Instagram, Telegram, etc.):

e Patrées e empregados nao devem se pri-
var de relagGes pessoais, mesmo fora do am-
biente de trabalho e depois do expediente. Po-
dem e devem ter boas relagdes, o que ajuda a
humanizar a relagdo de trabalho e estabelecer
colaboragdo.

e Cuidado para ndo violar a intimidade do
empregado. Em hipdtese nenhuma compartilhe
ou divulgue situa¢des constrangedoras e, em
especial, nunca divulgue exponha a intimidade
ou que tenham carater erdtico e sexual.

e Para evitar confusédo, crie dois grupos de
Whatsapp: um para os assuntos da empresa;
outro para brincadeiras e relagGes sociais. Lem-
brando que a participagdo neste segundo grupo
é facultativa.

e O empregado ndo é obrigado a receber
mensagens de trabalho no seu celular pessoal,
salvo se esta questdo constar expressamente
do contrato de trabalho. Entdo, ou ajuste o mo-
delo de contrato de trabalho ou fornega uma
linha empresarial para o colaborador.

¢ Se a empresa fornecer linha celular para o
colaborador, bloguear as redes sociais de traba-
Iho fora do expediente e editar norma interna
na qual o colaborador fica obrigado a desligar
o celular quando nao estiver em horario de tra-
balho.

e O administrador do grupo de trabalho via
Whatsapp deve bloquear o acesso para men-
sagens nos periodos fora do expediente e ndo
deve enviar mensagens de trabalho neste grupo
fora do horario de trabalho.

e Empresdrio: respeite o horario de descan-
so do colaborador.

¢ Colaborador: ndo use seu tempo livre para
trabalhar.

P.S.:

1) Sobre redes corporativas, uso de internet
no trabalho e uso de celular no trabalho, remeto
ao texto que dedicamos a edi¢do de julho/2019
do Empreenda (veja aqui: https://atualiza.ace-
batatais.com.br/ADMinformativo/arquivos/pdf/
ACE_Empreenda_Julho_2019.pdf)

2) Sobre colaboragdo entre empregados e
empregadores, consulte
a Edicdo do Empreenda
de janeiro/2019 (veja
aqui: https://atualiza.ace-
batatais.com.br/ADMin-
formativo/arquivos/pdf/
JornalEmpreenda_ACE_

Janeiro2019.pdf)
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Relojoaria Rizatto completa 65 anos

O filho André Rizatto e Anténio Carlos Rizatto

ma das mais tradicionais

empresas do setor co-

mercial da cidade, que
nesse ano completou 65 anos de
muito trabalho e histéria de supe-
racdo. A Relojoaria Rizatto, funda-
da em 1955 pelo empresario Olavo
Rizatto, que estd no mesmo ende-
reco desde sua criacdo e evoluiu
junto com o centro comercial de
Batatais. Para contar um pouco da
histéria da empresa, conversamos
com o filho de Olavo, o empresa-
rio Antonio Carlos Rizatto, casado
com Eliana Modesto Rizatto, pai de
André Modesto Rizatto e Andréia
Modesto Rizatto.

OLAVO RIZATTO,
DE OURIVES A RELOJOEIRO

Olavo Rizatto - Pai

Para marcar a passagem € ne-
cessario frisar que antes do ano de
1955 funcionava ha pelo menos
50 anos, no enderego Rua Coronel
Joaquim Rosa n.2 57, a Relojoaria
Biava, de propriedade de Adria-
no Biava, primo de Olavo Rizatto.
Isso significa que o mesmo ponto
comercial é relojoaria ha mais de
115 anos.

De acordo com Antdnio Carlos,
Olavo Rizatto quando crianga tinha

de historia em Batatais

bronquite e Ba-
tatais era uma
cidade muito
fria. Com 13
anos o pequeno
Olavo foi morar
em Uberlandia
— MG, com uma
tia, irma de sua
mae, pois a ci-
dade mineira
possuia clima
mais quente e
Olavo ndo so-
freria com pro-
blemas respira-
térios. Durante
sua estadia no
municipio  mi-
neiro, o marido
de sua tia, de
nome Badan,
que tinha a pro-
fissdo de ourives, contratou Olavo
para trabalhar com ele, aprenden-
do a arte em ouro e joias. Pouco
antes de alistar-se no Exército
para fazer o Tiro de Guerra, Olavo
retornou para Batatais com a pro-
fissdo de ourives.

Apés fazer o Tiro de Guerra,
seu primo Adriano Biava precisava
de uma pessoa para tomar conta
do seu filho, o pequeno Adriano
Henrique Biava e para ajudar na
sua relojoaria. “Ele comecou a tra-
balhar como cuidador de crianca e
como o Adriano era relojoeiro, ele
comegou a ensinar para 0 meu pai
a profissdo. Meu pai deixou para
trds a profissdo de ourives para ser
relojoeiro. Ele trabalhava na loja no
atendimento, fazendo consertos e,
posteriormente, na casa dele mon-
tou uma pequena oficina de relojo-
eiro, na esquina da rua Carlos Go-
mes com a Avenida Dr. Chiquinho
Arantes, onde era a casa do meu
avo”, contou Antonio Carlos.

Na década de 50, o empresario
Adriano Biava montou uma filial da
sua relojoaria em Ribeirdo Preto e
ndo demorou para observar que a
sua loja naquela cidade apresen-
tava um faturamento muito maior
do que a loja matriz em Batatais.
Adriano Biava entdo perguntou a
Olavo Rizatto, seu funciondrio ain-
da na época, se queria comprar a
relojoaria, o que nao incluia o0 imo-
vel, apenas o ponto comercial e 0
estoque. Isso, mais ou menos, no
ano de 1953. Olavo aceitou a pro-
posta. Em 6 fevereiro de 1955, foi
publicado no jornal Folha de Bata-
tais a seguinte informacdo: “O sr.
Olavor Rizatto acaba de instalar a
Rua Coronel Joaquim Rosa, n.2 57,
nesta cidade, nas antigas instala-
¢Oes da Relojoaria Biava, que ali
funcionou por cerca de 50 anos,
bem montado o estabelecimen-
to de presentes finos, bijouterias,
joias e relégios sob a denominacao
de Relojoaria Rizatto, onde man-
tem bem aparelhada oficina de
consertos”.

NASCE ANTONIO
CARLOS RIZATTO

Palmyra Semielli Rizatto - Mde

Em 1960, ja com cinco anos
como empresdrio e dono de re-
lojoaria, Olavo Rizatto se casou
com Palmyra Semielli Rizatto e em
1961 nasceu Antonio Carlos Rizat-
to, atual proprietdrio da empresa.
Por volta de 1970 Olavo comegou
a levar o filho Antonio Carlos para
ajudar na loja no periodo noturno.
Antbnio, que ainda ndo tinha 10
anos de idade, fazia trabalhos mais
simples, lavava caixas de relégio
despertador, pulseiras de reldgio,
entre outros pequenos servigos.
Em 1972, Olavo Rizatto, que residia
em um imovel da Avenida 9 Julho,
se mudou para uma casa da Rua
Celso Garcia, ficando mais proxi-
mo de sua loja. Antbnio, que es-
tudava no Grupo Castelo, Passou
para o EESA. Nesse ano, Antbnio
Carlos, que tinha um pouco mais
de 11 anos de idade, foi reprova-
do na escola, repetindo a quinta-
-série. Olavo ndo se conformou
com a falha do filho, que tinha o
tempo exclusivo para se dedicar
aos estudos.

“Em janeiro de 1973, meu pai
chegou pra mim e disse: é o seguin-
te, vocé vai estudar no periodo da
manha e depois do almogo vai tra-
balhar na loja pra pagar a despesa
que vocé deu durante um ano, que
ndo serviu para passar de série na
escola. Isso foi a melhor coisa que
ele fez. Colocou eu para trabalhar
na loja, naquela época, por causa
da minha pouca idade, ndo podia
registrar em carteira. Ele fazia eu
limpar o chdo, o balcdo, os vidros,
para abrir as caixas de mercadoria,
pois os produtos vinham em caixas
de madeira com capim, como ele
era alérgico, tinha falta de ar por
causa do problema da bronquite, e
colocava eu para fazer. Eu adorava
fazer aquilo, pois quando termina-
va o servico ele me dava uns troca-
dos. No quarteirdo da frente, onde
hoje esta as Casas Bahia, havia um
barzinho que vendia uns quibes
grandes e muito gostosos. Com o
dinheiro que ele me dava pelo ser-
vico, eu ia até o barzinho, comia

um quibe e tomava um guarana-
zinho Paulista. Eu adorava isso”,
relembra Antonio Rizatto.

A COMPRAE
REFORMA DO PREDIO

Prédio Antigo Relojoaria Rizatto

Em outubro de 1974 Olavo Ri-
zatto comprou o prédio que era
de propriedade da familia Biava,
deixando assim de pagar aluguel.
Antonio Carlos ja tinha idade para
ser registrado como funcionario,
e seu pai o registrou na empresa
como funciondrio, na funcdo de
auxiliar de balcdo. “Dai em diante
ele soltou o servico e eu fazia de
tudo, comeg¢ando a me ensinar
a fazer o servico de banco. O Co-
mind na praca central, o Itau onde
é o cartédrio, o Banco do Estado na
equina”, conta ele. Olavo, que ja
estava ensinando a profissdo ao
filho, consertava relégios de pare-
de em casa depois do expediente
comercial e colocava Antbnio para
ajudar.

J4 em 1977, Olavo perguntou
para Antonio Carlos, que ja estava
com quase 17 anos de idade, se ti-
nha interesse em continuar na Re-
lojoaria Rizatto, pois havia a inten-
¢do de colocar o prédio no chao
e construir um novo no mesmo
local, caso o filho ndo tivesse in-
teresse, continuaria com a mesma
loja antiga e, futuramente, quando

ja estivesse cansado de trabalhar,
apenas fecharia as portas. “Eu dis-
se que queria continuar na loja, di-
zendo a ele que queria mesmo era
aprender a consertar relégios. Eu
ja sabia consertar, mas ele ndo dei-
xava. Ele disse que em reldgio, por
enquanto, eu ndo iria pér a mao,
poderia até consertar algum, mas
sob a sua supervisado”.

Em 1978 ele mudou a Relojoa-
ria Rizatto onde atualmente estd
estabelecida a Farmacia Fernan-
do Manipularium, num prédio
que era de propriedade de Nilo
Ferrari, era ao lado da casa da
familia. Entdo demoliu o prédio
antigo na Coronel Joaquim Rosa
e construiu um novo e moderno
imoével no lugar.

A NOVA RELOJOARIA RIZATO

Em outubro de 1979 foi inaugu-
rada a nova Relojoaria Rizatto, com
Olavo Rizatto no comando, seu
filho Anténio Carlos e mais uma
funcionaria, de nome Shirley Tos-
tes Nardi como colaboradores.
Era uma loja enorme em compa-
racdo ao espago anterior. “Meu
pai teve que contratar mais trés
funcionarios. Fiquei responsavel
pelo estoque, que fica na parte
de cima do imodvel. Eu passava
para ele o que teria que ser com-
prado e o que tinhamos”, conta
Antdnio.

Nessa época Antonio queria fa-
zer medicina e estava até fazendo
cursinho preparativo no Colégio
S3o José. “Foi um contrassenso,
pois eu ja havia falado que ia ficar
na loja, que ia tocar minha vida na
relojoaria e queria medicina. Meu
pai deixou eu fazer cursinho no pe-
riodo noturno e de dia trabalhava,
ndo dava tempo de estudar. Fui
prestar vestibular em Uberlandia.
Fiquei um més por |a. Refleti sobre
como eu poderia querer medicina
e tocar a loja ao mesmo tempo,
ndo ia conseguir fazer isso, decidi
nao fazer medicina. Acabou a pri-
meira fase do vestibular, retornei
para Batatais e nem procurei sa-
ber o resultado. Acho que nao fui
bem, pois ndo estava preparado
para passar num vestibular daque-
le nivel”.
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Retornando a Batatais, Olavo
novamente deu um ultimato a An-
ténio: “vocé precisa posicionar a
sua vida e decidir o que vocé vai
fazer”. Antbnio disse que iria conti-
nuar na loja como ja havia dito an-
tes, e que faria faculdade de Admi-
nistracdo de Empresas em Ribeirdo
Preto, cidade proxima e que pode-
ria viajar todos os dias, entrando no
curso de Administracdo em 1980,
em 1984 j4 estava formado.

“Dai me veio uma frustracao.
Na faculdade aprendi a evolugao,
as mudancas que poderia apli-
car na relojoaria, quando cheguei
aqui com o diploma na mdo, meu
pai disse “ndo”, que tudo iria con-
tinuar sendo feito a sua maneira.
Fomos tocando a empresa e eu
reclamava para a minha mae, uma
mulher muito inteligente”, relata
Antonio Rizatto.

DIREITO OU LOJA

Em 1986, Palmyra orientou o
filho Antonio a fazer outra facul-
dade. Ele foi na Unaerp e se ma-
triculou no curso de Direito. Por
ja ter feito Administragcdo de Em-
presas, eliminou algumas matérias
e concluiu o curso de Direito em
trés anos e meio. “Quando me for-
mei, minha mae pediu para que eu
prestasse o exame da Ordem dos
Advogados do Brasil e trabalhar

na profissdo de advogado.
Eu era contra isso, pois eu
queria ficar na loja e ela re-
forgou, dizendo que era para
eu fazer o que ela estava
mandando”.

Antdnio Carlos prestou o
exame da OAB, sua mae en-
tregou-lhe a chave de uma
casa da Avenida 9 de Julho
de propriedade da familia e
disse para montar o escri-
tério de advogado. “Montei
o escritério como ela man-

dou. Minha mae enxergava algo
que eu ainda nem percebia. Ela fez
meu pai sentir a falta de mim na
empresa e eu comecei a perceber
isso. Advoguei durante sete anos e
meio. Num final de ano, eu com
um escritério com um monte de
clientes, no dia 28 de dezembro,
na escrivaninha da relojoaria,
meu pai disse que eu tinha que
decidir, ou eu ia ser advogado
de vez ou ficaria na relojoaria.
Foi ai que eu entendi o porqué
minha mde havia me orientado
o tempo todo. Disse ao meu pai:
“se o senhor deixar eu fazer o
gue quero na relojoaria, o escri-
tério estd fechado por causa do
recesso forense, ele continuara
fechado. A advogada que esta
& continua com os atendimen-
tos e eu nem volto. Ele me per-
guntou o que eu queria fazer.
Respondi que queria cuidar da
parte de compras, pois ele es-
tava comprando muito errado,
estdvamos no Plano Real, ele
comprava demasiadamente o
que nao precisava e o que preci-
sava ele ndo tinha dinheiro para
comprar, pois tinha que pagar o
que ele ja havia comprado er-
rado. Eu também queria fazer o
marketing da loja, pois ele ndo
deixava eu fazer propaganda
para a loja ser mais conhecida”.

Em abril, Eliana e Anténio Carlos completam 27 anos de casados

TECNOLOGIA DA INFORMACAO

Olavo permitiu as mudangas
propostas pelo filho, ressaltando
que era um teste. Considerado de
comportamento muito rigido pelo
filho, ele ndo deixava entrar com-
putador na loja, isso em 1998. O
escritério de contabilidade ja co-
brava a modernizagdo para melho-
rar o controle de estoque e caixa.
Em 1999, AntOnio e sua esposa,
Eliana j& possuiam computador
em casa, e comegaram a fazer o
cadastro da loja toda sem seu pai
perceber.

“A Eliana ia para a relojoaria
e anotava tudo em cadernos, da-
dos das mercadorias, quantidade,
custo, preco de venda e a noite
ela passava tudo para o compu-
tador. Depois que ele permitiu o
meu retorno para fazer as melho-
rias, eu levei para a loja um dos
primeiros notebook que eu tive,
nele estava instalado o programa
com o controle de estoque, tudo
certinho. Abri o programa e pedi
para ele falar o nome de uma em-
presa fornecedora e o nome de
uma mercadoria do estoque, ele
falou, digitei no computador e
apareceu imediatamente na tela,
mostrei para ele o resultado, ele
ficou maravilhado. Disse a ele que
a loja inteira estava cadastrada no
computador. Ele tinha medo que
aquilo ficava na loja e poderia ge-
rar algum problema e na realida-
de era apenas beneficio”, contou
Antonio.

A partir daquele momento,
Olavo Rizatto dividiu a loja. Ele
ficou com a parte financeira e o
restante ficou sob a responsabi-
lidade de Anténio Carlos. “Para
eu fazer compras tinha que pedir
para ele. Euinformava a mercado-
ria que eu precisava comprar e ele
me retornava dizendo se podia e
em quantas vezes era necessario
parcelar o pagamento. Passamos
a comprar sé o que realmente era
necessario”.

Nesse periodo Antonio Carlos
ja estava fazendo pos graduacgdo
em marketing, procurando mais
informacgGes. Foi convidado para
dar aula no Centro Paula Souza. “O
leque me foi aberto, pois havia na-
quela instituicdo a parte de infor-
matica, fiz amizade com o profes-
sor, eu ja tinha muitos colegas da
area de administracdo la também,
que foram trazendo mais infor-
macgdes atuais e atualizei o nosso
programa no computador. Balanco
financeiro, que antes era feito em
quatro meses, passamos a fazer
em menos de uma semana”.

Em 2004, ano que, segundo
Antdnio Carlos, Olavo ele ja estava
com a saude mais delicada, ele dis-

se ao filho que queria aprender um
pouco sobre informatica. O CPU
estava instalado no escritério da
loja. “Meu pai estava com 76 anos.
Em 2005 ele faleceu. Até hoje meu
pai faz muita falta aqui na loja co-
nosco, mas toda a Relojoaria eu ja
conhecia como a palma da minha
mao. A parte de evolugdo da loja,
que vendia radio de carro, radio
portatil, aparelho de som, liquidifi-
cador, batedeira, isso tudo eu que
sempre fui atrds. Ele deixava por
minha conta”.

DIFICULDADE

Perguntado qual
foi o momento mais
dificil que a loja atra-
vessou, Antonio Car-
los disse que nao foi
politico ou de crise
econdmica nacional.
“Foi um assalto da
Relojoaria em 1982,
levaram todo o es-
toque de ouro. Nao
sei dizer qual seria

o valor atual, mas
além de mercadorias que estavam

pagas, levaram muitas que haviam
acabado de ir para a vitrine, que
tinha apenas chegado e meu pai
teve que pagar. Ele teve que pagar
as duplicatas das compras daquilo
que ele ndo tinha para vender e
teve que recolher o ICMS do que
foi furtado. Recolocar os produ-
tos para dar continuidade na em-
presa foi um desafio, e ai que se
demonstra o quanto vale a hom-
bridade, de ter nome bom na
praga. Dois vendedores daquela
época chegaram com a mercado-
ria na loja e disseram para o meu
Pai: “Olavo, estdo aqui novamen-
te os produtos, vocé nao vai pa-
gar nada agora. Trabalhe, venda,
ganhe seu dinheiro, na hora que
vocé puder acertar, me avisa que
a gente retorna. A relojoaria de-
Mmorou um pouco para se reer-
guer. Depois tivemos mais dois
assaltos, em um levaram relo-
gios, as joias ja ndo ficavam mais
na loja, e no terceiro pegamos
os ladrGes dentro da loja, um foi
preso e o outro fugiu”.

A NOVA GERACAO
Antonio Carlos Rizatto, que
nesse més de margo completa 59
anos de idade e em abril completa
27 anos de casado, disse que esta
preparando seu filho para assu-
mir a empresa da familia, André

Modesto Rizatto, que esta com 24
anos de idade, formado em admi-
nistracdo de empresas e ja traba-
Iha na relojoaria. Ele podera ficar
responsavel pela evolugdo tecno-
l6gica tanto da loja como dos pro-
dutos, criando o e-commerce para
administrar, levando o nome Ri-
zatto mais longe. Disse que André
estara preparado para a revolugao
da tecnologia 4.0. A filha, Andréia
Modesto Rizatto, de 25 anos, esta
terminando o curso de Direito nes-
te ano, e segundo Antonio Carlos,
Olavo Rizatto sempre dizia que ela
tinha jeito para comércio. “Deixo
ela a vontade. Se um dia ela optar
pela loja, acredito que cuidarad da
parte de joias, pois ela tem muito
bom gosto”.

Dentro dos projetos para o
futuro, em breve Antonio Carlos
Rizatto iniciara a reforma de um
imoével que possui arquitetura
antiga e esta localizada na parte
de tras da relojoaria, com facha-
da para a rua Sete de Setembro.
No local ele pretende criar o “Es-
paco Rizatto”, onde ficardo em
exposicao pegas antigas, porém
novas, nunca utilizadas, que pos-
sui em seu estoque. O espago
sera para visitacdo publica, como
um museu, porém muitas pecas
poderdo ser adquiridas pelos vi-
sitantes. “Tenho pegas decora-
tivas e de uso doméstico, como
por exemplo, um jogo de calice
para licor de 50 anos atrds, eu
tenho novo para oferecer. Serd
um espaco voltado também para
a cultura, pois eu e meu filho so-
mos musicos”.

A Relojoaria Rizatto, com seus
65 anos de tradicdo, com o slo-
gan “A tradicdo que fortalece”,
oferece todos os tipos de reld-
gios, do mais moderno ao mais
conservador, de pulso, de bolso,
de parede, joias em ouro e pra-
ta, semijoias (folhados e acgo), ca-
netas, carteiras em couro, parte
de decoragdes, porcelana e inox,
cristal, bronze, utilidades domés-
ticas e muito mais. Nas maos um
segredo para manté-las sempre
finas para ter a sensibilidade ne-
cessdria para lidar com as peque-
nas e complexas maquinas, o bi-
carbonato. Entre as ferramentas
de relojoeiro, uma mais curiosa,
uma pequena e precisa serrinha
para ajustar tamanho de pulsei-
ras, mais comum nas maos de ou-
rives, e assim a Relojoaria Rizatto
foi desenhando sua histodria.

De pai para filho: André estd sendo preparado
para assumir a empresa da familia
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o dia 22 ao dia 25 de fe-
vereiro, com sol ou chuva,
uma multiddo acompa-

nhou os blocos carnavalescos pelas
ruas da cidade. “Que Bloco é Esse”,
“S6é Mais Um” e “Blocdo do Morro”
levaram muita animagdo e alegria
por todo o caminho que passaram.
Felizes também ficaram os comer-
ciantes que tiveram suas vendas
aquecidas no periodo de folia, prin-
cipalmente os ligados aos setores de
bebidas, alimentagdo e vestuario.

O esquenta do Carnaval 2020 de
Batatais comegou mesmo foi logo no
dia 21, sexta-feira, as 20h, na quadra
do bairro Altino Arantes, com o en-
saio do Blocao do Morro, com a apre-
sentacdo afinada da bateria expert.
O evento ja anunciava o sucesso do
Carnaval 2020 de Batatais.

No sabado, dia 22, a festa foi
com o Bloco S6 Mais Um, das 15h
as 20h, no chamado Cortejo circui-
to Centro, seguindo em dire¢do ao
Lago Artificial. No domingo, 23, das
14h as 20h, foi o encontro dos blo-
cos, com o Blocdo do Morro, saindo
do bairro Altino Arantes, seguindo
para o Lago Artificial, onde ja estava
o Que Bloco é Esse. Segunda-feira,
24, das 15 as 20h, inaugurando um

QUE CARNAVAL E ESSE?
Blocos ganham a preferéncia em Batatais

e contribuem com a economia da cidade

Em quatro dias, milhares de folioes foram as ruas da cidade acompanhar os trés Blocos. A diversdo foi garantida para todas as idades

novo circuito, a concentragdao come-
¢ou no alto da avenida Prefeito Wa-
shington Luis com o Bloco Sé Mais
Um, descendo até o Lago Artificial
com as tradicionais marchinhas de
carnaval.

Na terga-feira, encerrando com
chave de ouro mais um grande car-
naval, sucesso de participagao po-
pular, com concentragdao as 15h, o
Blocdo do Morro partiu do bairro Al-
tino Arantes rumo ao Lago Artificial,
onde também se apresentou o Que
Bloco é Esse, fazendo a apresenta-
¢do simultanea numa dobradinha
carnavalesca de muita alegria e des-
contragao.

“A tendéncia dos Blocos de rua
nos carnavais ja estd nitida. Acredi-
to que podemos fazer esse carnaval
se tornar uma grande tradi¢do no
municipio, como foi feito anterior-
mente com os desfiles das escolas
de samba. Muda o formato mas
ndao acaba com os foliGes. Precisa-
mos profissionalizar esse tipo de
carnaval e com isso toda a regido
comegard novamente a frequentar
nossa cidade. Isso beneficiara muito
a economia local”, comentou o pre-
sidente da ACE Batatais, Ennio Cesar
Fantacini.

CARNAVAL DE BLOCOS
MOVIMENTA MAIS A
ECONOMIA, AFIRMA SECRETARIO
DA CULTURA E TURISMO

Em entrevista a nossa repor-
tagem, o secretdrio municipal de
Cultura e Turismo, Luciano Dami,
afirmou que o carnaval de blocos
movimenta a economia do munici-
pio com um acréscimo consideravel
na venda de bebidas e alimentacdo
nos mais variados espacos (super-
mercados, lojas de conveniéncia e
ambulantes cadastrados). “Também
observamos crescimento em con-
feccGes com produgdo de camise-
tas e abadas, além do segmento de
armarinhos com a venda de artigos
para fantasias. Alguns espacos de
eventos da cidade também entra-
ram na onda e estdo implementan-
do seu faturamento com eventos
nesse perfil”.

Segundo o secretario, os blocos
ja fazem parte da rotina da cidade
ha 8 anos, com a estreia do “Bellini
nos Convidou”. Na pratica nem po-
demos mais falar que os blocos sdo
novidade. Se pensarmos que resga-
ta um perfil do nosso carnaval que
era o chamado “Vai Quem Quer”
a tradicdo se amplia ainda mais. E
uma estrutura que cresce todos os
anos ndo s6 em Batatais como em
todo o pais”, ressaltou.

Questionado se o tradicional
Carnaval de Batatais, dos desfiles
das escolas de samba, pode ndo
voltar a ser realizado nos proximos

anos, Luciano

comenta que

para o retor-

no dos desfiles

é  necessario

que sejam sa-

nadas as pen-

déncias legais

e financeiras

das entidades

carnavalescas.

“Sem isso, em

funcdo da legis-

lacdo vigente,

se torna impossivel a transferéncia
de recursos publicos para as agre-
miagdes.

O secretdrio informou que a
Administracdo Municipal, desde
2019, tem oferecido infraestrutura
de som e palco para as agremia-
¢Oes que desejam realizar eventos
(casas do samba) para arrecadacdo
de fundos que auxiliem no déficit
financeiro gerado pelo carnaval de
2018. Informou ainda que neste
ano duas agremiacOes realizaram
eventos por meio desta parceria.
“Mas para o retorno definitivo de
nossos desfiles é necessario o em-
penho das comunidades somando
forca e participando das diretorias
das agremiacgGes, auxiliando nos
eventos, se envolvendo nos tra-
balhos voluntdrios de barracdo.
O investimento com pessoal foi o
item que mais cresceu nas ultimas
edicdes do evento, prejudicando a
sustentabilidade do mesmo”.

Luciano
Dami comenta
que em ter-
mos de par-
ticipagdo de
publico, ha
diferenca en-
tre o carnaval
de desfile e de
blocos. Segun-
do ele, os blo-
cos tém atrai-
do um volume
de integrantes
maior que o0s

desfiles nos ultimos anos. Comen-
ta que as agremiagles ja tiveram
uma procura maior de publico e
integrantes no passado e vinham
apresentando uma dificuldade com
o nimero de componentes nos ulti-
mos anos.

“Existem varias explicac¢Oes e te-
orias sobre isso, mas nenhuma pode
ser vista de maneira isolada. E um
conjunto de fatores que geram essa
atratividade dos blocos nos udltimos
anos. E vale ressaltar que ndo é um
fendmeno exclusivo de Batatais
como dito anteriormente, como po-
demos observar em outras cidades
como Rio e Sado Paulo por exemplo”,
ressaltou Dami.

Respondendo a uma ultima per-
gunta, sobre as diferengas econémi-
cas entre os tipos de carnaval, des-
file ou blocos, o secretario explica
que o desfile demanda um maior
investimento do poder publico na
festa e parte desse valor acaba nao
ficando na cidade (compra de mate-
riais especificos ndo disponiveis no
comercio local, cachés e custos de
jurados, etc). “Estamos realizando
um detalhamento financeiro com
base nas prestacdes de contas dos
ultimos anos, um comparativo para
se ter a real dimensdo de investi-
mento versus o lucro nos dois ca-
sos. Acredito que assim poderemos
inclusive municiar melhor o plane-
jamento de futuros eventos carna-
valescos e consolidar ainda mais o
retorno econGmico para a cidade”,
finalizou Luciano Dami.
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yresaria

Espago Mulher Empresaria registra aqui a homenagem a todas as mulheres pelo

dia 8 de margo, data em que é comemorado o Dia Internacional da Mulher. Para

esta edicdo, temos uma convidada especial, a empresdria Ariane Solane Pereira

Duarte Lima, da empresa “Ariane Solane Micropigmentagao Fio a Fio 3D”. Esta empreen-
dedora de sucesso é do signo de gémeos, nascida no dia 5 de junho, casada com Marco
A. Duarte Lima, filha dos nossos amigos e associados da ACE Batatais, Reginaldo e Silvia
(Marcenaria Sdo Jodo e Saldo de Beleza Fios e Arte). Confira um pouco da histéria de

Ariane Solane:

Espaco Mulher Empresdria

- Com quantos anos comegou

a trabalhar e qual foi o seu pri-

meiro emprego?

Ariane Solane Pereira Duarte

Lima — Desde nova me identifi-

quei muito com o setor de beleza,

tive a influéncia da minha mae nessa

preferéncia, pois ela tem um saldo

tradicional em Batatais. Comecei a

trabalhar com 12 anos como manicu-

re e assim dei inicio a minha carreira
no segmento de beleza.

EME - Ao longo de sua carreira profissional
quais fun¢des desempenhou?

Ariane Solane - Fui manicure por 10 anos. Fazia decorac¢des
amao com tudo quanto é tipo de desenho (casinha, papai Noel,
flores, borboleta). Também fazia os alongamentos de unha em
gel, e junto com as unhas, design de sobrancelhas.

EME - Como se tornou empreendedora e investiu em um
negacio préprio?

Ariane Solane - Na verdade foi surgindo naturalmente com
a grande demanda, a necessidade de realmente ser uma em-
presa e ndo so prestadora de servigos.

EME - Porque optou pelo ramo de beleza?

Ariane Solane - Cresci dentro do saldo de beleza da minha
mae e foi me despertando a vontade de trabalhar com isso
também. Me encantei inicialmente pelos desenhos nas unhas.
Sempre gostei de coisas artisticas.

EME - Vocé teve apoio de alguém no inicio de seu empre-
endimento?

Ariane Solane - Com certeza! Tudo comegou como eu disse,
ali em cima, no saldo da minha mae, que foi minha maior in-
centivadora. Inclusive foi ela quem me apresentou mostrando
um video o trabalho de micropigmentacdo. E naquele mesmo
momento, me apaixonei por isso.

EME - Quais cursos vocé fez para trabalhar nesse segmento?

Ariane Solane - Fiz um curso basico de micropigmentacdo
com uma profissional excelente de Londrina — PR, sim, fui até
la sé pra fazer o curso. Seis meses depois fiz uma especializagdo
em fios em Maringa - PR. Depois fiz mais especializacGes em
fios e colorimetria com Alan Spadone, o pioneiro em micropig-
mentacdo fio a fio no Brasil. Fiz varias outras especializacdes

SEBRAE
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DACE

atais

Fone: (16) 3761.4182
End: Pracga Dr. José Arantes Jungueira, 90 - Centro

depois, nunca me importando com a distancia, e fazendo o ma-
ximo pra dar conta de pagar esses cursos, que ndo sdo nada ba-
ratos, mas sempre priorizando quem tinha mais conhecimento
e experiéncia pra me passar.

EME - Quais servigos e produtos a sua empresa oferece
aos seus clientes?

Ariane Solane - Além de fazer as micropigmentacGes nas
sobrancelhas, hoje, depois de mais de 4 anos de experiéncia,
também dou cursos de Design de Sobrancelhas, Micropig-
mentacao iniciante e Especializacdo em fios e colorimetria pra
quem ja é micropigmentador.

EME - O que é Micropigmentacgdo Fio a Fio 3d?

Ariane Solane - A micropigmentagao tem esse nome por-
gue é uma pequena pigmentacdo da pele. Diferentemente de
tatuagem, a micropigmentacdo nao dura a vida toda, pois nao
é feita numa camada muito profunda de pele. Isso é bom, pois
mudamos nosso gosto no decorrer do tempo. Sendo assim, é
possivel escolher diferentes formatos de sobrancelhas de acor-
do com seu gosto. Fio a fio 3D se da pela direcdo em que os
fios sdo desenhados, aonde eles parecem muito com os fios
naturais da sobrancelha.

EME - Pra que serve a micropigmentacao?

Ariane Solane — Para preencher falhas nas sobrancelhas,
ter elas mais volumosas, igualar a diferenca de altura entre as
sobrancelhas. Dar um novo formato mais harmonico a elas.

EME - Qual a diferenca entre micropigmentacio e a so-
brancelha definitiva?

Ariane Solane - A micropigmentacdo é a evolugdo da so-
brancelha definitiva. Com o passar do tempo foi se descobrindo
gue quanto mais superficial fosse o procedimento, mais natural

parecia. Entdo a sobrancelha definitiva era algo bem marcado,
que definitivamente ndo saia mais. Agora a micropigmentacao
tem duragdo média de 1 a 3 anos, dependendo dos cuidados da
cliente, do tipo de pele, etc.

EME - Mudando de assunto, para saber um pouco mais
sobre vocé, na culindria qual a sua receita predileta?

Ariane Solane - Strogonoff de queijo da mamae e Parme-
giana de Frango. Hummm!

EME - Como vocé gosta de passar os momentos de lazer
e descanso?

Ariane Solane - Na verdade ndo tenho muitos. Ndo tenho
preguica de trabalhar, entdo acabo excedendo os limites, tra-
balhando também aos feriados e domingos. Mas quando sobra
um tempinho gosto de ficar com a familia na chacara, ir a bar-
zinhos tomar uma cervejinha, assistir seriados.

EME - Qual dica vocé pode deixar para as mulheres que
estdo come¢ando uma nova empresa ou iniciando uma car-
reira profissional?

Ariane Solane

- Comece aman-
do o que vocé faz.
Ndo tenha medo
de comecgar. Nao
seja negativa. Nao
tem como dar er-
rado, vocé é uma
mulher incrivel e
pode  conseguir
qualquer  coisa.
Vocé nem imagina
aonde pode che-
gar!

| Credi-Calcados

'BIANC

Um Cantinho do Rio Grande
do Sul em Batatais

FONE/FAX: (16) 3761-2329.
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Entrevista — Tom Pneus Auto Center

Por Anténio Carlos Gomes da Silva -
empresdrio

Jornal Empreenda - Como come-
¢ou a historia da empresa Tom Pneus
e ha quanto tempo ela esta em ati-
vidade?

Tom Pneus - Quando fui demiti-
do de meu emprego, apds 23 anos de
experiéncia, me vi desempregado e
com uma doenca degenerativa, entdo
optei por abrir meu préprio negécio.
Estamos em atividade ha 2 anos e 3
meses.

EM - Quem sao os proprietarios?
Ela conta com quantos colaborado-
res diretos ou indiretos?

Tom Pneus - Eu, Antbnio Carlos
Gomes da Silva, minha esposa Vanda e
meus filhos, Jodo Pedro, Murilo e Jodo
Victor. Ndo temos colaboradores, pois
trabalhamos em familia apenas.

EM - Quais produtos e servigos a
empresa oferece aos seus clientes?

Tom Pneus — Temos toda a linha
de pneus novos para carros e cami-

nhonetes, suspensao, freios, escapa-
mentos, alinhamento e balanceamen-
to. Também fazemos a troca de dleo
do veiculos.

EM - Para manter um veiculo
sempre em boas condigées de uso, o
que o proprietario precisa dar aten-
¢ao?

Tom Pneus — Tudo no veiculo é
sempre importante, por questdo de
seguranc¢a no transito o proprietario
deve sempre fazer manutengdes pre-
ventivas ou procurar o profissional as-
sim que perceber algum sinal de mau
funcionamento em seu veiculo.

EM - Qual a importancia de man-
ter o veiculo alinhado e balanceado?

Tom Pneus — O alinhamento é um
servico importante e deve ser feito
quando se sente dificuldades em con-
duzir o carro em linha reta, ou seja,
quando o veiculo comega a puxar
para um dos lados. O alinhamento é
importante para prevenir o desgaste
irregular dos pneus, aumentando sua
vida util. Também oferece economia
de combustivel, pois diminui o atri-
to do pneu no solo, poupando assim
o esforgo do veiculo. Um pequeno
choque do pneu contra a calgada,
buracos na pista, ou uma batida, ja
sdo suficientes para desalinhar seu
carro. Esse problema pode desgastar
0s pneus mais rapido que o normal,
além de diminuir o rendimento do
veiculo. O balanceamento geralmente
vem acompanhado do alinhamento.
N&o se balanceia “pneus”, mas sim o
conjunto pneu e roda. Ambos evitam
as trepidagGes no carro em velocida-
des acima de 60km/h, deterioragdo
dos pneus, disturbios de diregdo e
comprometimento da capacidade de
frenagem. Um carro bem alinhado e
balanceado torna mais confortavel a
viagem e a dirigibilidade. E lembre-se,
se o problema ndo for solucionado
em tempo, corre-se o risco de reduzir

Entrev

a vida util dos pneus e das pegas de
seu veiculo, acarretando em prejuizos
financeiros e riscos para o condutor e
demais passageiros.

EM - E necessario fazer camba-
gem e rodizio de pneus periodica-
mente? Porque?

Tom Pneus — Cambagem ndo é
necessaria em todos os casos, ape-
nas em casos extremos como colisGes
com a calgada, buracos ou batidas.
Nesses casos leve seu carro a um auto
center, que o profissional ird verificar
se hd a necessidade de realizar cam-
bagem ou apenas o alinhamento con-
vencional. Todos os tipos de pneus
precisam de cuidados que vdo além
da calibragem e alinhamento. Para ga-
rantir total eficiéncia dos itens é reco-
mendado também fazer o rodizio de
pneus. Essa pratica tem a fung¢do de
evitar desgastes irregulares, através
da troca de posi¢les entre os pneus,
O rodizio possibilita que o desgaste
natural seja feito de forma uniforme
e proporciona maior economia de
combustivel, isso porque eles passam
arodar suavemente e o motor passa a
ser menos exigido. Cada tipo de pneu
tem um rodizio especifico. O rodizio
de pneus é realizado junto ao balan-
ceamento e alinhamento seguindo as
instrugcdes do profissional, toda vez

que o cliente alinha e balancea seu ve-
iculo ele recebe uma etiqueta indican-
do a quilometragem atual e qual serd
a quilometragem em que se realizara
o retorno para outra manutengao.

EM - Qual o diferencial da Tom
Pneus em relagdo a empresas do
mesmo segmento?

Tom Pneus — Trabalhamos em
familia para garantir a seguranga da
sua! Transparéncia com os clientes. E
possivel acompanhar toda manuten-
¢do e o servigo sendo prestado em
seu carro.

EM - O setor que a Tom Pneus
atua é muito concorrido?

Tom Pneus — Com certeza, mas
nunca pensaremos em prejudicar
nossos concorrentes, torcemos pelo
avanco de todos e com persisténcia e
servi¢o de qualidade vamos conquis-
tando nosso espaco!

EM - A empresa consegue aten-
der a crescente demanda no setor de
pegas automotivas que vem aconte-
cendo em Batatais?

Tom Pneus — Procuramos sempre
servir o cliente e suprir todas suas ne-
cessidades, somos uma empresa nova
e caso haja algum problema em servir
o que foi solicitado ndo atrasamos o

sta — Vivenda Home Store

cliente com desculpas, se ndo puder-
mos fazer algo ndo faremos, mas tudo
que é possivel e estd ao nosso alcance
nos fazemos com muita dedicagao!

EM - Os pregos praticados pela
Tom Pneus sdo acessiveis? Quais as
formas de pagamento a empresa dis-
ponibiliza aos clientes?

Tom Pneus — Temos étimos pre-
¢os, e os clientes sempre saem satis-
feitos com o preco e servigo prestado.
Trabalhamos com cartdes e as com-
pras podem sim ser parceladas.

EM - A localizagdao da empresa
é estratégica na cidade? Qual o en-
derego e telefone de contato what-
sApp, paginas na internet e redes
sociais?

Tom Pneus — Estamos localizados
em uma regiao de fécil acesso e com
um otimo fluxo de pessoas. A Tim
Pneus esta situada a Rua Dr. Alberto
Gaspar Gomes N°1005. Nosso tele-
fone é 0 16-99273-1108 (whatsapp),
no Facebook acesse Tom Pneus Au-
tocenter.

Por Claudia Rocha e Carlos Passos -
empresdrios

Jornal Empreenda - Como teve
inicio a empresa Vivenda Home Sto-
re? Ha quanto tempo ela esta em ati-
vidade?

Vivenda Home Store - Eu, Claudia,
por anos atuei na area de Gestdo de
Pessoas em empresas privadas e um
belo dia resolvi deixar a minha area de
formagdo e atuagdo para abrir meu
préprio negdcio. Falei dessa minha
vontade com o meu esposo e grande
incentivador Carlos que agarrou esse
desafio e juntos demos vida a loja “Vi-
venda Home Store” que atua no ramo
de presentes e decoragdo. A empresa

estd completando 1 ano de vida nesse
més de margo. E ndo poderiamos nos
sentir mais abragados,
parabenizados e hon-
rados podendo estar
contando nossa histéria
no jornal da ACE, justo
no nosso aniversario de
1 ano. Empreender no
Brasil ndo é nada facil
mas como gostamos
de desafios resolvemos
encarar e nos tornar
empreendedores. Sabe-
mos que temos muito a
aprender, crescer e me-
Ihorar, afinal podemos
dizer que agora que co-
megamos a engatinhar,
mas quando se tem
amor pelo que se pro-
poe a fazer, e respeito
pelos clientes e por todos os que pas-
sam pela nossa loja, acreditamos que
é s6 uma questdo de tempo para al-
cangarmos nossos objetivos.

EM - Quem sdo os proprietarios?

Vivenda Home Store — Os proprie-
tarios sou eu, Claudia Rocha e meu es-
poso Carlos Passos.

EM - O local onde a empresa esta
instalada é estratégica?

Vivenda Home Store - Estamos lo-
calizados na Rua Santos Dumont, n.¢
829, uma rua que concentra varios co-

mércios, de facil acesso e onde as pes-
soas acham com facilidade locais para
estacionar. E uma rua onde também
passam muitas pessoas a pé vindo de
bairros para o centro e ou vice versa,
0 que permite que essas pessoas pa-
rem e entrem para conhecer a loja.

EM - Quais produtos e servigos a
empresa oferece?

Vivenda Home Store - A Loja Vi-
venda Home Store oferece produtos
para decoragdo de ambientes, tais
como abajur, vasos, aramados, poti-
ches, porta-retratos, etc. itens para
decorar os diversos ambientes de
uma casa, bem como utilidades do-
mésticas e o nosso carro chefe que
é o servigco oferecido para os noivos
“Lista de Presentes de Casamento”.

EM - Para quem estd procurando
presentes para casamento a Vivenda
Home Store tem opgoes?

Vivenda Home Store - N&s ofere-
cemos para 0s noivos e os convida-
dos a opgao da “Lista de Presentes de
Casamento”, com produtos que vao
desde jogos de panela, faqueiros, apa-
relho de jantar, tacas de cristal, jogos
de xicara para café e chd até opgdes
de objetos decorativos como centro de
mesa, aparadores, etc. A Lista de Casa-
mento é a melhor opg¢do para os noivos
que ndo correm o risco de ganhar va-
rios presentes repetidos e para os con-
vidados que vao presentear de acordo

com o gosto e necessidade dos noivos.
Para contribuir com esse momento a
Vivenda Home Store oferece o servigo
de entrega dos presentes nas casas dos
noivos, sem custo adicional.

EM - O que o cliente ndo encon-
trar na loja pode ser encomendado?

Vivenda Home Store - Sim. Sempre
que possivel atender a solicitagdo do
cliente, o fazemos com o maior prazer.

EM - Quais as opgOes de paga-
mento o cliente tem a disposi¢do?

Vivenda Home Store - Aceitamos
cartdes de débito e credito e parcela-
mos as compras no crédito.

EM - Quais os dias e horarios de
atendimento, endereco, telefones de

contato da empresa, pagina na inter-
net e e-mail?

Vivenda Home Store — De segun-
da a sexta-feira das 9h as 18h e aos sa-
bados das 9h as 13h. Nossos contato
sdo: Whatsapp 99294-8390 e 99218-
8284. Pagina instagram — vivendaho-
mestore e pagina facebook @lojavi-
vendapresentes .

Gostariamos de registrar a nossa
Gratiddo por fazer parte da ACE pois
foi através dessa parceria que a “Vi-
venda Home Store” foi contemplada
com o projeto ALl do Sebrae, o que
para nds pequenos empresarios e
novos nesse ramo estd sendo de um
aprendizado extraordinario e de ex-
trema importancia, pois estamos re-
cebendo todo o apoio para evoluir de
forma profissional.
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Balanc¢a comercial de Batatais fecha com

saldo de US$ 5,9 milhées em janeiro

saldo da balan¢a comercial
de Batatais, fechou com um
saldo de USS 5,9 milhdes no

més de janeiro deste ano. As exporta-
¢des foram de USS 6,1 milhdes e as im-
portacdes de USS 0,2 milhdes. Foram
seis empresas exportadoras que con-
tribuiram com este resultado, ficando
mais uma vez o destaque para a Usina
Batatais, que foi responsavel por 94%
das exportagcdes no més, os outros 6%
do valor exportado foram de maquinas
e implementos agricolas, produtos de
inox, partes e pecas.

Batatais ficou em 912 do ranking das
empresas exportadoras do Estado de Sao

Paulo e em 3312 do Brasil. Os principais pai-
ses que compraram produtos das empresas
de Batatais foram a China com 33% do volu-
me exportado, Bangladesh com 28%, Mar-
rocos com 19%, Iraque com 6,1% e Arabia
Saudita com 5,5%.

Comparado o més de janeiro des-
te ano com o mesmo periodo de 2019,
praticamente ndo houve alteracdo, no
més de janeiro de 2019, o total das ex-
portacdes foi de USS 6,25 milhdes, as
importacdes ficaram em USS 0,20 e o
saldo da balanca comercial ficou em
USS 6,05. No ano passado as exporta-
¢bes totalizaram USS 57,24 milhdes,
as importacdes USS 3,62 e o saldo da

balanca comercial foi de USS 53,65 mi-
Ihdes.
Luiz Carlos Figueiredo

Batatais tem o melhor saldo de
empregos desde 2013

Em 2019 o saldo de admissées e desligamentos foi de 275 empregos, ocorreu4.778 admissoes e 4.503 desligamentos.

ntre os anos 2011 a 2013 em ple-

E no desenvolvimento da economia

brasileira, no municipio de Bata-

tais era criado em média 479 empregos

por ano. Com a crise politica e econémica

iniciada no segundo semestre de 2014, o

municipio fechou entre 2014 a 2016 o total

de 1.666 postos de trabalho, sendo seu api-

ce o ano de 2015, quando foram fechadas
1.217 vagas de empregos.

No ano de 2017 o saldo de admissdes e
demissdes voltou a ser positivo, com a cria-
¢do de 248 novos postos de trabalho, ja em
2018 o saldo foi negativo de 42 empregos.
No ano de 2019 foram efetuadas 4.778 ad-
missdes e 4.503 desligamentos, tendo um
saldo de 275 empregos, sendo o melhor re-
sultado desde 2013, superando o resultado
de 2017.

Se fosse mantido o crescimento de 479
empregos por ano, conforme ocorria entre
os anos de 2011 a 2013, entre os periodos
de 2014 a 2019, no municipio podia ter sido
criado 2.874 novos empregos. A crise afe-
tou diretamente a economia do municipio

e entre os anos de 2014 a 2019 foram efe-
tuadas 30.637 admissdes e 31.822 desliga-
mentos, resultando um saldo negativo de
empregos 1.185 nos ultimos seis anos.

No ano de 2019 a flutuagdo do empre-
go formal por atividade em Batatais, de-
monstrou o melhor resultado no setor do
comercio que teve 46% do saldo de admis-
sOes e demissdes, seguido pelaindustria de
transformagdes que teve 19% do saldo, a
construgdo civil com 17%, e servigos e ad-
ministragdo publica com 16% cada setor. O
setor da agropecuaria fechou o ano com
um resultado de 14% negativo.

As ocupacgdes que tiveram os melhores
saldos em 2019 na cidade, foram, alimen-
tador de linha de producdo com saldo de
89 empregos, servente de obras e assisten-
te administrativo com 35 novos empregos
cada. As ocupagdes que tiveram os meno-
res saldos foram trabalhador agropecuario
com saldo negativo de 50 vagas de trabalho
fechadas, tratorista agricola com 21 postos

de trabalho fechados e operador de ma-
quinas e ferramentas convencionais com o
fechamento de 20 vagas de emprego.

Cidades da regido também tiveram
resultados positivos como Ribeirdo Preto
com o saldo de 2.820 novos empregos, a
cidade de Bebedouro com 1.333 novos
postos de trabalho, Matdo com 1.132, Ser-
tdozinho com 1.043, Franca com 615, |bi-
tinga com 691, Cravinhos com 499, Guaira
com 475, Orlandia com 404, Sdo Joaquim
da Barra com 280. Brodowski com 178, Ja-
boticabal com 126, Altinépolis com saldo
negativo de 41 empregos.

Em todo o Brasil foi criado 559.626
novos postos de trabalho, sendo o Estado
de S3o Paulo responsavel pela criagcdo de
162.639 novos empregos. A fonte de pes-
quisas é o Cadastro Geral de Empregados
e Desempregados (CAGED) do Ministério
do Trabalho.

Luiz Carlos Figueiredo

Quadro de Admissées / Desligamentos e Saldos de Empregos — 2011 a 2019 — Batatais SP
Ano 2011 |Ano 2012 Ano 2013 | Ano 2014 | Ano 2015 | Ano 2016 | Ano 2017 |Ano 2018 |Ano 2019
Admissdes 6.673 6.579 6.638 7.020 5.005 4.484 4.818 4.532 4.778
Demissdes 6.196 6.090 6.166 7.026 6.222 4.927 4.570 4.574 4.503
Variagdo Absoluta 477 489 472 -6 -1.217 -443 248 -42 275

Cresce o numero de clientes negativados em 2020

0 més de janeiro deste ano as

N empresas associadas da ACE Ba-
tatais, registraram no servico de

protecdo ao crédito da Boa Vista SCPC, o
total de RS 136.087,62 de inadimpléncia dos
consumidores. Foram negativados 149 clien-
tes, sendo 129 com um registro, 22 com dois
a cinco registros e um cliente com mais de
cinco ocorréncias. Em janeiro de 2019, foram
negativados 116 clientes, com 125 ocorrén-
cias e o total da divida negativada foi de RS
49.811,16. O més de janeiro de 2020 teve um
aumento de 28,45% da quantidade de con-

sumidores negativados e 173,2% do valor se
comparado com o mesmo més de 2019.

Entre os consumidores negativados, 133
sdo solteiros e 16 casados, sendo 116 do sexo
masculino e 33 do sexo feminino. Os registros
apontam 191 ocorréncias com dividas de até
um ano, totalizando RS 133.917,63. As dividas
estdo concentradas entre RS 100 a RS 500
com 85 ocorréncias, ha 35 ocorréncias de
clientes com divida de até RS 100 e 33 clien-
tes com divida de RS 501 a RS 1.000.

A faixa etdria que apresenta maior nu-
mero de ocorréncias é a de clientes entre

31 a 40 anos com 55 ocorréncias, tota-
lizando 42 clientes, seguidos de clientes
acima de 50 anos com 44 ocorréncias, to-
talizando 34 clientes.

O total da inadimpléncia dos ultimos
5 anos é de RS 6.7776.027,70 e ha 5.143
consumidores negativados pelas empre-
sas no servico de protecdo de credito da
Boa Vista SCPC, destes 3.234 sdo do sexo
masculino e 1.909 sdo do sexo feminino,
sendo 4.857 solteiros e 286 casados.

Luiz Carlos Figueiredo
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Comissao aprova relatorio da MP sobre negociacao
de dividas com a Uniao e Simples é contemplado

comissdo mista da
MP n2 899, a MP
do Contribuinte

Legal, encerrou as atividades
nesta quarta-feira (19) com
a aprovacgao do relatério do
deputado federal Marco Ber-
taiolli, que também é vice-

-presidente da Federagdo das
AssociacGes Comerciais do
Estado de S3o Paulo (Facesp).

A norma estabelece condi-
¢cOes para a regularizacdo e a
resolugdo de conflitos fiscais
entre a Administragdo Tribu-
téria Federal e os contribuin-

tes com débitos junto a Unido.
A comissdo mista foi presidida
pelo senador Luiz Pastore.

O relator votou favoravel-
mente a matéria e acolheu,
total ou parcialmente, 61 das
220 emendas apresentadas
por deputados e senadores,
0 que gerou alteragdes pon-
tuais no texto e resultou em
um projeto de conversdo, que
agora segue para votagdo nos
Plendrios da Camara dos De-
putados e do Senado Federal,
respectivamente.

No que diz respeito a ur-
géncia e a relevancia da maté-
ria, o parecer do relator teve
o compromisso de reduzir as
discussOes judiciais entre o
Poder Publico e os devedores,
permitindo que o processo de
regularizacdo das dividas seja

Intencao de consumo sobe em
fevereiro e é a maior desde 2015

s brasileiros fica-

ram mais propen-

SOs as compras em
fevereiro, segundo a Confede-
racdo Nacional do Comércio
de Bens, Servicos e Turismo
(CNC). O indicador de Inten-
¢do de Consumo das Familias
(ICF) subiu 1,2% em relagdo
a janeiro, apds duas quedas
consecutivas, alcancando
99,3 pontos - maior patamar
desde abril de 2015.

Na comparagdo com feve-
reiro de 2019, o ICF cresceu
0,8% em fevereiro deste ano.
Apesar da melhora, o indi-
cador permanece abaixo do
patamar de satisfacdo, a zona
acima de 100 pontos. O de-
sempenho mais recente do in-
dice sinaliza uma recuperacao
gradual do consumo, baseada
em fatores como a reducdo
da taxa de desemprego e a
inflacdo ainda comportada,
avaliou a CNC.

Na passa-
gem de janeiro
para fevereiro,
houve melhora
nos componen-
tes referentes
a emprego e
renda. O item
que avalia o
emprego atual
teve uma ele-
vacdo de 0,8%
em fevereiro
ante janeiro, para 119,9 pon-
tos, enquanto o componente
perspectiva profissional subiu
0,3%, para 108,7 pontos.

A avaliacdo sobre a renda
atual teve um avango de 1,6%,
a 114,6 pontos, e 0 acesso ao
crédito cresceu 4,3%, para
95,4 pontos. O componente
gue estima o nivel de consu-
mo atual subiu 4,1%, para 76,6
pontos, enquanto a perspecti-
va de consumo avancou 3,1%,
a 100,3 pontos. Ja o item que

avalia o momento para aqui-
sicdo de bens de consumo
duraveis teve uma queda de
5,4% em fevereiro, para 79,3
pontos.

“A percepg¢do de consumo
dos brasileiros superou, pela
primeira vez desde margo de
2019, o nivel de 100 pontos,
evidenciando satisfacdo com
as expectativas de consumir”,
opinou a economista da CNC
Catarina Carneiro da Silva, em
nota oficial. Fonte: CNC

mais agil e eficaz.

Além disso, a mudanca da
legislagdo sera uma oportuni-
dade de diminuir a quantida-
de de créditos irrecuperaveis
ou de dificil recuperacdo, que
representam RS 1,4 trilhdo,
valor superior a metade do
estoque da Divida Ativa da
Unido.

FORTALECIMENTO DAS MPES

De acordo com o texto
aprovado, o deputado e rela-
tor, Marco Bertaiolli, conse-
guiu incluir o Simples Nacio-
nal nas regras estabelecidas
pela MP para as transagdes
tributdrias com a Unido. Tal
iniciativa ficou consolidada no
projeto de lei de complemen-
tar de n? 9/2020, que aguarda
a aprovacgao do presidente da

Camara dos Deputados, Ro-
drigo Maia, para entrar em
vigor.

A inclusdo do Simples tem
total apoio da Facesp, que
mobilizou a rede de Associa-
¢Oes Comerciais em prol des-
ta iniciativa.

O relator também incluiu
um capitulo destinado, ex-
clusivamente, ao contencioso
tributario de pequeno valor.
“Nosso mandato prioriza a
valorizacdo deste segmento
tdo importante para o forta-
lecimento da economia e da
geracdo de emprego do Pais”,
afirmou Bertaiolli.

COOPERACAO MUTUA

Durante a apresentagdo
do relatdrio, os representan-
tes do parlamento e de toda

a sociedade civil tiveram a
oportunidade de fazer suges-
tées de aperfeicoamento do
texto. A Facesp recebeu uma
reunido técnica da comissdo
especial.

A partir disso, foi conce-
dida, na complementagdo de
voto, a inclusdo da compen-
sacdo de créditos do contri-
buinte em relagdo a Unido e
a oferta de garantias, desde
gue reconhecidas por decisdo
transitada em julgado.

Para atender ao contri-
buinte do setor privado, o
deputado também ampliou o
prazo maximo para pagamen-
to de dividas para 10 anos e
concedeu reducdo de até 70%
do crédito para as sociedades
cooperativas e das Santas Ca-
sas.

Crédito para empresas
continua a acelerar em 2020

ados divulgados
pela Boa Vista SCPC
indicam que em

2019 o numero de novas em-
presas no Brasil cresceu 18,1%
ante 2018. Em 2018 e 2017, o
montante de novas empresas
também havia subido 14% e
13,6%, respectivamente.

E importante destacar que
nos ultimos anos a abertura de
novos CNPJs tem sido puxada
pelos Microempreendores In-
dividuais (MEls), enquanto as
demais formas juridicas tém
recuado. Mas a boa noticia é
que, em 2019, depois de anos
em queda, os outros sistemas
voltaram a crescer. E cresce-
ram 3,6%, enquanto os MEls
avangaram 23,1%.

Os indicadores de crédito
e inadimpléncia das empre-
sas no final de 2019, apesar
do lento crescimento da eco-
nomia, se mostraram bem
animadora. A situa¢do apon-
ta para uma continuidade
do crescimento robusto das
concessdes de crédito para
as empresas com redugao da
inadimpléncia, o que por si s6
ja é um cenario positivo e ndo
tdo comum.

As concessOes de créditos
livres (novos empréstimos),
por exemplo, subiram 13,6%
no ano, acelerando um cres-
cimento que se iniciou no fi-

nal de 2017, como mostra o
grafico ao lado - e os conce-
dentes de crédito continuam
apostando em um crescimen-
to ainda maior em 2020. Boa
parte dessa recuperagdo no
mercado de crédito e da volta
das concessdes para pessoas
juridicas sdo fruto dessa redu-
¢do da inadimpléncia.

Numeros do Banco Cen-
tral mostram que entre 2014
e 2017, a inadimpléncia das
empresas deu o maior salto ja
registrado, passando de 3,1%
em dezembro de 2013, para
5,9% em maio de 2017. Mas
de maio de 2017 para c3, o
indicador engatou uma rdpida
queda e fechou dezembro de
2019 em 2,1% - o menor valor
da série histdrica, conforme
grafico abaixo.

Dados da Boa Vista tam-
bém mostraram essa queda
relevante no mesmo perio-

do. O indicador, que é calcu-
lado com base no somatdrio
dos principais mecanismos
de apontamento de inadim-
pléncia empresarial, e inclui
cheques devolvidos, titulos
protestados e registros de
débitos realizados na base do
SCPC, recuou 10,6% em 2019,
apos recuar 14,2% em 2018, e
6,5% em 2017.

Ndo hd expectativa de
grandes mudancgas nesse in-
dicador para 2020. Assim,
um cendrio com crescimento
das concessdes de crédito e
estabilidade da inadimplén-
cia das empresas tende a ser
o mais provavel. E claro que
esta ndo é condigdo suficien-
te para que a economia vol-
te crescer rapidamente, mas
sem duvida é condicdo ne-
cessdria para crescer de for-
ma mais sustentdvel. Fonte:
Boa Vista SCPC
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Programacao Cultural - Marco de 2020

EXPOSICAO DE ORQUIDEAS
Dia06a8
Local: Claretiano

A Associa¢do Batataense de Orquidoéfilos
e a Prefeitura da Estancia Turistica de
Batatais realizam a tradicional exposi-
¢do de Orquideas. Espaco onde os admi-
radores da planta podem conhecer mais

Caca Palavras

o dia 8 de margo é comemorado o Dia Internacional da Mulher e o Caga Palavras
N desta edicdo faz uma singela homenagem, colocando alguns nomes femininos de
pessoas que talvez vocé conhega. Parabenize todas as mulheres pela data come-

morativa. Encontre também aqui o nome secreto “Daniela”. Boa diversao:

a respeito de cuidados através de pales-
tras, além de adquirir plantas e produtos
relacionados.

ANIVERSARIO DA CIDADE
Dia 14
Horario: das 09h as 20h
Local: Pragca Conego Joaquim Alves
Diversas agdes marcam a programa-
¢do de aniversario do municipio.

9h - Escolas e projetos da cidade
apresentam atividades artisticas de-
senvolvidas nas a¢des educacionais.

16h - Espetaculo A pecga conta a
histéria do recém nomeado cavaleiro
Dom Quixote (foto ao lado), um cida-
ddo “impossibilitado’”’ de enxergar a
realidade que o cerca e que jurando
lutar pelo bem e pelos mais fracos, vé
monstros, perigos e problemas de rele-
vancia duvidosa. O Quixote de um pais
qualquer ou nenhum, nao escolhe suas
batalhas e seus inimigos, esses, lhe sdo
colocados pelas forgas que dominam o
reino e que sao reforgcados por seus
proprios “préconceitos”.

20h - Banda Musical Dr. Washington
Luis apresenta o repertdrio desenvol-
vido junto aos alunos em uma mostra
musical envolvente.

O evento também conta com rua de
lazer, prestacdo de servicos a comuni-

dade e uma série de atra¢des surpresa.
Classificagdo indicativa livre.

BANDA MUSICAL

DR. WASHINGTON LUIS
Dia 29
Horario: 20h
Local: Praca Dr. Jorge (coreto)

Banda Musical Dr. Washington Luis
apresenta o repertério desenvolvido jun-
to aos alunos em uma mostra musical en-
volvente.
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